Полная стенограмма мастер-класса Егора Пырикова (Дословно)
[00:00:00] называется двудневный мастер-класс спринт мм быстрые действия порядка пцати точно будет действий сегодня фишек которые можно взять на текущих активах
[00:00:08] Вот из того что есть моя задача что бы я делал за следующие 15-30 дней если мне по любым причинам
[00:00:13] нужно достать больше выручки из текущих активов Сначала хочу чуть-чуть чтобы были все в синхроне на уровне рынка и происходящего
[00:00:21] Вот объём рынка который э как бы есть диаграмма начиная с двадцатого года И что мы видим последние 2 года
[00:00:28] неудивительно что рынок меньше он становится И тут как бы есть падение рынка Если мы берём разрез двадцать шестого года
[00:00:34] и берём что также в таком же темпе будет двадца шестой год то рынок закроется даже меньше по идее чем
[00:00:41] 150 млрд То есть падение двадцать четвёртый двадцать пятый на 10 млрд И потом в этом году скорее всего ещё
[00:00:47] больше чем на 10 То есть мы все понимаем кто тут А что вот как были времена когда вот настолько
[00:00:53] был рост на 50% с двадцать второй на двадцать третий год Кто в этот момент как бы делал запуски продавал
[00:00:59] плюсните То есть вообще всё летело Можно было вставить просто палку и сказать что я что-то продаю и у тебя
[00:01:05] покупали То есть рост был на 50% году Потом он замедлился сейчас идёт падение И соответственно что как бы какой
[00:01:13] единственный вывод без романтики можно делать что сейчас по факту выигрывает рост идёт не за счёт вот рынка как тогда
[00:01:21] был да а что у нас всех росли результаты просто людей заходило больше в рынок на вот эти там 50
[00:01:27] млрд Сейчас когда идёт падение рынка я считаю что в большинстве случаев 99% ваших ниш они не будут расти Они
[00:01:36] либо на таком же уровне либо стагнация Соответственно как нам делать деньги в текущем рынке это единственный способ забирать кусок
[00:01:43] пирога у кого-то из наших конкурентов У меня вот то же самое Вот тот же там двадцать второй двадцать третий
[00:01:49] двадца четвёртый год у меня за один запуск было заявок в анкету при записи больше чем сейчас за весь год
[00:01:55] То есть конкретно мой рынок для тех кто продюсеров экспертов маленьких больших те кто хочет масштабировать свои онлайн-школы он за
[00:02:02] вот эти там 2-3 года по моим цифрам упал на 80% с точки зрения заявок Я ещё не говорю что
[00:02:08] заявки стали ну как бы дольше покупать сложнее более грустный и вот этот вот как бы пружина сложности сжимается Единственный
[00:02:16] как бы плюс во всём этом для меня что выручка у меня как была 2 года назад так такая же
[00:02:22] осталась Я считаю что в текущем как бы фазе рынка это моё личное вообще сверхдостижение когда я прошлый год закрывал
[00:02:29] с такими же результатами как предыдущий а в этом году я претендую даже на побольше результаты Я считаю что в
[00:02:34] моём текущем рынке моей схеме это как бы очень большое достижение И поэтому в ваших проектах если мы понимаем как
[00:02:41] сделать в этом году даже такой же результат это уже неплохо Если понимаем как лучше это как бы ещё ещё
[00:02:46] ещё позитивнее Но единственный пост для каждого а-а в этом зубе расти - это быть просто эффективным более эффективным на
[00:02:55] том что есть Я стал а более эффективным сильно более эффективным на сильно просевшем своём рынке О'кей идём дальше Это
[00:03:04] три слайда будет про тех кто меня не знает Вот тут есть э 10 онлайн-школ да восемь Восемень онлайн-школ -
[00:03:12] это те кто был в топ- один только вот за последний квартал двадца пятого за этот ещё не публиковали Всего
[00:03:18] людей который у меня был или есть сейчас в работе входит в топ-1дин по хиткурсу я считал порядка там 30
[00:03:24] человек плюс-минус Вот А вот эти люди там из них 80% сейчас продолжают со мной работу в рамках там годовой
[00:03:30] или личной какой-то работы То есть я постоянно в рынке я понимаю что происходит на достаточно большой выборке Запись будет
[00:03:37] да запись будет ребята Ещё просьба смотрите у вас сейчас будет 1.000 вопросов Я вас очень прошу спрашивать вопросы в
[00:03:43] конце У нас будет сессия вопрос-ответ потому что если вы будете много спрашивать я буду отвлекаться потому что я каждому
[00:03:47] хочу помочь ответить Нам придётся закрыть чат Поэтому если у вас есть вопрос а пожалуйста дотерпите до конца Ну как
[00:03:53] бы так так будет лучше и для вас и для меня Соответственно еще один слайд для тех кто меня не
[00:04:00] знает Меня зовут Егор Пыриков У меня по факту было три этапа моего становления Первый этап как продюсер я работал
[00:04:06] за кадром я не вёл личный блог я ничего не делал но я как бы делал очень много запусков с
[00:04:11] экспертами И ключевое было на том начальном этапе что научился масштабировать С одним из экспертов мы начали выручка за запуск
[00:04:17] была 800.000 мы дошли до 80 мл за запуск То есть на этом путе на этом как бы отрезке временем
[00:04:24] я уже смог сделать свой капитал неплохой который и тогда уже хватал на машины часы и всё остальное и набить
[00:04:32] очень сильный навык масштабирования Второй мой этап большой когда я эти просто все навыки масштабирования уже применил к своему блогу
[00:04:38] и достаточно быстро вырос там с первого запуска на 2 млн доллар рекордных там 200 которые было И сейчас у
[00:04:45] меня третий этап что я совмещаю как бы и первую роль и масштабирую проект с братом выбираю новых партнёров работаю
[00:04:51] с ребятами стратегическим партнёром у тебя кто уже большие Короче соби по факту совмещаю все эти три роли У меня
[00:04:58] достаточно высокоя эффективность на одного нового подписчика и на 100 картых То есть и экспертная модель моих как бы несчастных
[00:05:05] 42 публикации Вы не найдёте залетевших рилсов вы не найдёте какого-то там хайпа всего остального У кого-то есть преимущество что
[00:05:13] они умеют набирать много органики и я очень за них рад Ну это классный навык У меня преимущество что я
[00:05:19] могу очень эффективно из того что есть доставать макси выручки Скорее всего из пропорции выручка на аудиторию охвата У меня
[00:05:26] наверное один из самых большой показателей Вот это для тех кто кто у меня не так давно подписан не знает
[00:05:32] Вот 3 года у меня такие же результаты До этого ещё будет бэкграунд с точки зрения масштабирования Что сегодня конкретно
[00:05:37] будет сначала я дам действия чтобы которые могут повлиять без разницы у вас 100 млн выручку по году миллион или
[00:05:44] ноль Это будет уже те действия которые я буду делал на вашем месте которые работают сейчас на рынке без нового
[00:05:49] трафика с любым количеством подписчиков Вот то что сейчас работает Я покажу самые три эффективные по факту воронки продаж которые
[00:05:55] на которых я строю запуск на которые я вижу большие строят тоже с ними поделюсь И я ещё сегодня тоже
[00:06:01] покажу конкретное ей решения которые я уже делаю и которые самое главное вы можете применить Прямо дам инструкцию Это план
[00:06:07] на сегодня да а чат закрыт Давайте тут тоже откроем чат Сейчас на секунду плюсик кто понял потому что сразу
[00:06:15] у нас идут прожарка Это были все ормоменты А пока еще проговорю что ребята у меня почти закончился запуск набора
[00:06:21] на сопровождение Всё что касательно личных мест личного тарифа уже нету Сегодня я думаю на этом мастер-класс за эти 2
[00:06:27] дня мы закроем набор на групповой тариф Там осталось две мини-группы Всем кто хотел планиру очень искренне рекомендую не затягивать
[00:06:35] потому что этот поток этот поток у меня и выручка больше чем прошлый Больше ажиотажа больше людей Вам благодарен А
[00:06:44] Светлана пишет: "Егор говори чуть помедленнее" Светланы буду очень стараться Просто я хочу чтобы сегодня было за час тире полтора
[00:06:52] вышли с 10ю-пятнаца готовыми решениями как увеличить а эффективность вашего проекта Поэтому я ну как бы в таком в таком
[00:06:59] режиме в таком режиме рэпа немножко Что будет завтра завтра обязательно приходите Завтра будет тоже сильный день Он будет немножко
[00:07:08] другой В начале мы проговорим и всем кто а там в начале пути или в среднем этапе мы поговорим про
[00:07:15] стратегию роста Я прямо расскажу по этапам Не на уровне инструмента знаете на уровне видения А вообще что сейчас делать
[00:07:21] и тем кто на этапе ноль на этапе среднем чтобы дойти до условно там 100 млн Вот соответственно я покажу
[00:07:27] это схематично И конечно завтра будут разборы Ребята если кто-то был на разборах моих прошлых вы понимаете я выберу проекты
[00:07:35] уже выбираю Ещё есть возможность вам тут заполнить анкету Возможно я вас выберу Это будут несколько часов ну как бы
[00:07:42] в прямом эфире докрутки проектов Будет очень классно А будет очень полезно поэтому обязательно тоже тоже приходите да А и
[00:07:52] важный тоже оргмомент Все ребята кто есть тут богатые люди випы кто 3.000 целых заплатил за второй тариф у вас
[00:07:59] включён разбор ребята смотрите вам вас больше там 100 человек Вам нужно написать либо мне после зума отвечу либо команде
[00:08:06] чтобы вот это место на разбор а забить потому что если вы последнюю напишите у вас будет разбор через полтора
[00:08:13] месяца У меня нету столько людей на на этот тариф Ну как бы что всем оперативно Если вы хотите побыстрее
[00:08:18] вам нужно связаться со мной или с командой и просто написать: "Я жив всё нормально" А типа сделаем Почему у
[00:08:26] меня не было ссылки на этот VIP-тариф тань в ну на сайте было 990 и 3.000 руб VIP Хочешь себе
[00:08:32] випом с разбором от команды там был О'кей хорошо Идём М VIP за 3.000 вовременно Да всё погнали ребята топ
[00:08:41] действий чтобы заработать без нового трафика в ближайшие 15 -ре дней Первое действие У нас будут разбиты все действия на
[00:08:51] наверное четыре составляющие: контент продажи трафик и отдельный И топ фишки сейчас которые повлияют на контент Начнём с ним Первая
[00:08:59] техника - это разморозка Ребята вот эта штука точно все должны сделать Смотрите сейчас я полностью ощущаю на уровне своего
[00:09:07] проекта на уровне тех кто ко мне заходит что у вас может быть ситуация что даже столько лиже людей пришли
[00:09:12] на веб столько лиже людей заходит в анкету предзапись столько же людей реагирует Но проблема в том что эти люди
[00:09:19] как будки под одеялом Вот просто то есть они забитые они не реагируют тем более не принимают решения покупки И
[00:09:26] это просто как бы текущий ну текущее состояние рынка очень много стресса очень много все говорят про про кризис и
[00:09:33] все люди откладывают принятие решения о покупке очень надолго И мой тезис смотрите что если мы не сделаем вот эту
[00:09:40] разморозку на уровень контента вот просто там инструментами сделать покупки будет крайне сложно И первое по факту нулевое действие с
[00:09:48] чего я начинал и это хорошо сработало и с чего я вам советую начать уделить эту хотя бы неделю -
[00:09:54] это сделать разморозку По факту это мы возвращаем веру в рынок Что тут можно сказать на уровень контента почему вы
[00:10:02] верите в свой рынок особенно всё что касательно заработка ребята Особенно если есть тяжёлые ниши крипта ВБ маркетинг рилсы Если
[00:10:12] вы обязаны говорить сейчас почему вы верите в рынок потому что ваши люди в него уже не верят почему вы
[00:10:18] сами и как вы сами на нём хотите зарабатывать и почему вы как эксперт ещё актуальны Вот это три стратегические
[00:10:24] вещи которые всем нужно сделать Если у вас не заработок а мягкие ниши это всё равно Почему вы сейчас топовый
[00:10:30] эксперт по психологии потому что их 1500 3.000 этих экспертов по психологии Почему вы лучше чем они почему нужно идти
[00:10:37] к вам почему вы еще актуальны как эксперт если вы 20 лет назад закончили там кафедру и всё остальное как
[00:10:43] это инструментарно может быть вот эта разморозка первое это 1 тиретри сторителов Вот просто выходите по факту вот вам три
[00:10:52] темы Почему вы верите в свой рынок как вы сами на нём хотите зарабатывать и почему вы как эксперт ещё
[00:10:58] актуальны Просто три темы выходим три сторителла рассказываем Очень хорошо утепляет Что это еще может быть это может быть контентный
[00:11:05] эфир Я конкретно делал контентный эфир из сторитейла Я делал сторитейла а потом я а делаю эфир где я рассказывал
[00:11:11] просто свои планы на двадцать шестой год и показываю почему я как эксперт не выхожу с гонки как я свой
[00:11:17] проект прокачиваю как я вкладываю в трафик как я масштабирую брата как ищу партнёра И я говорю: "Ребята я вот
[00:11:22] твёрдой причины почему я в рынке и почему я верю что я вырасту" И это хорошо работало Если мы говорим
[00:11:28] не про там инсту а про ТГ это может быть просто лонгридды текст но смысл такой же И вот такие
[00:11:34] сообщения я получал что вот после вот этих как бы эфиров и сторителла что аж легче стало потому что я
[00:11:41] чувствовал на уровне вот просто анализа что если мой человек сейчас то есть многие из вас просто грустные и они
[00:11:48] не верят в рынок ну никакие просто инструменты не вытащат его если он не верит что это возможно Тем более
[00:11:55] решение покупки ну очень сложно Если сделать вот эту технику разморозки я думаю что пойдут и новые заявки и будут
[00:12:02] люди выходить из игнора И как минимум это может быть вот это если на уровне контента раскрыть плюс 5 тире10%
[00:12:08] дать к выручку Вот А тут пожалуйста плюсаните Вот хочу каждая там фишка вы плюс кто понял может быть один
[00:12:14] прямо уточняющий вопрос и идём дальше очень быстро То есть техника разморозка - это просто мейнстрим сейчас того что нужно
[00:12:21] делать Все проекты которые вы сделали я советовал там уже ну пошло лучше результаты Я её тоже делал Сейчас пока
[00:12:27] пью водичку Плюсоните Кто понял кто забирает
[00:12:35] Супер Да спасибо Да да да Презентацию скину Всё скину Ребята мне главное что просто я вам сейчас буду просто
[00:12:42] насыпать вот то что прямо сейчас работает Просто да Идём дальше Спасибо все кто тут Идём Это первое Идём дальше
[00:12:54] Второе А фишка инструмент который тоже работает одно видео которое даст денег больше чем веб Вот этот конкретный видос мне
[00:13:05] дал выручке больше 10 млн В чём смысл есть два тезиса Первый тезис что сейчас на уровне просто рынка вебы
[00:13:13] стали сильно хуже работать Я ну как бы думаю что многие из вас это почувствовали И вторая проблема в том
[00:13:19] что даже если у нас веб есть такой же рабочий у нас цикл э сделки удлинился нам нужно что-то новое
[00:13:25] другой заход не в веб как утеплять человека а чтобы у нас было больше продаж Вот что вы можете сделать
[00:13:32] Делаем либо какие-то разборы как у меня были например может по вашей теме либо просто эфир на актуальную тему Очень
[00:13:39] важно он должен быть реально полезный Там не должно быть чисто как на вебе какая-то продающая фигня и всё остальное
[00:13:44] Это не работает Нам нужно чтобы холодный человек который посмотрел вот эту штуку вашу либо разборы либо видео он реально
[00:13:51] такой думает: "Блин типа вот Ани эксперт по психологии она реально твёрдая она крутая как бы на эфире рассказал какие-то
[00:13:57] штуки" То есть схема эфира польза и в конце только в конце призыв в личку В личку в аккаунт команды
[00:14:03] напишите в директ напишите в тег куда угодно типа ребята у меня скоро будет когда-то поток можете мне написать скину
[00:14:09] анкету предзаписи То есть первое действие мы делаем эфир а концепцию эфира именно полезную актуальную под тему Очень хорошо работает
[00:14:18] брать тему которая прямо сейчас для вашей аудитории актуальна А и приходить Это там бесплатный эфир Дальше второе действие Мы
[00:14:24] собираем на эфир 3-5 дней плюс применяем инструменты на доходимость То есть если у нас есть этот эфир мы говорим
[00:14:30] что у нас эфир говорим что там актуальные темы людей собираем и после эфира мы продаём эту еще запись 5-7
[00:14:37] дней продаём в кавычках Мы идём бесплатно но мы не просто типа вот запись эфира мы приводим прямо аргументы как
[00:14:44] её продавать Давайте тоже покажу как продавать запись То есть это скрины отзывов И вот тоже как бы скрины которые
[00:14:50] я показываю топ проблем которые были решены прямо тех что на этом фильме разбавля 1 2 3 1 2 3
[00:14:55] пулемёт то что им прямо актуально Что в итоге мы получаем то есть результат вот этого вот как бы фишки
[00:15:01] вот этого видео тире разбора которое мы используем и для прогрева и для продаж То есть люди которые реально холодные
[00:15:09] как как ледник там один из десяти они за счёт этого реально полезного эфира прогреваются Плюс мы на самом эфире
[00:15:16] в онлайне собираем заявки к нам в работу к нам в продукт всё остальное И самое еще важное недооценённо многие
[00:15:22] недооценивают Мы потом продавая вот так вот запись как вы вы видите в скринах можем получить еще больше заявок Я
[00:15:30] с записи публичных видео там разборов получаю заявок больше чем с людей которые в эфире То есть и это очень
[00:15:39] сильно влияет на следующие окна продаж То есть у меня например разборы которые смотрят там 5.000 человек в записей и
[00:15:45] они смотрят не потому что люди у меня такие осознанные а потому что я разборы эти очень продаю Скрины вот
[00:15:50] боли вот всё остальное И вдумайтесь насколько эти 5.000 просмотров влияют люди прогретые классный эфир который получается насколько это влияет
[00:15:59] на все следующие окна продаж Вот поэтому эта штука которую каждый из вас может сделать и оно в минимальном виде
[00:16:06] в минимальном если вы сделаете всё фигово прогреет текущих в максимальном она сделает и продажи в моменте с онлайна и
[00:16:12] записи И самое главное это не выжигает это не веб который видели Это то что как горячий пирожок актуальная тема
[00:16:19] которые вы можете сделать сейчас и прогреть А забирайте эту штуку Откройте сейчас пожалуйста плюсоните кто себе забирает Хорошо работает
[00:16:27] Немного сил вообще идеально Ну как бы вот идеальная штука да Идём дальше
[00:16:35] Забрали Супер Хорошо Дальше А дальше тоже следующая фишка Плюс 10% утепления аудитории Один раз в неделю делать голосовой подкаст
[00:16:48] Какие могут быть голосовые подкасты по факту три самых рабочих вида Это про продукт Это условно у меня продукт сопровождение
[00:16:56] Что туда входит а второй - это про тоболей Третье - это закрытые возражение Нафига нам вообще эти голосовые главная
[00:17:03] проблема и а инсты и ТГ - это в том что мм это просто текст или это просто сторис И
[00:17:12] конечно же лучше всего работают YouTube видеоэфиры но мы не можем их давать каждый день или если мы дали раз
[00:17:17] в неделю уже видео второе как бы видео в рамках недели уже тумач перебор Но вот эти голосовые подкасты на
[00:17:26] моемте на моих цифрах они являются вот таким средним между просто хорошими постамиридом между эфиром они являются реально прогревающими потому
[00:17:34] что человек когда смотрит ваши подкасты и он хорошо начинается он во-первых посмотрит все 6 7 10 15 минут подкаста
[00:17:42] он послушает ваш голос он послушает много смыслов которые не невозможно засунуть вообще ни в один грид просто пост и
[00:17:48] прогреется Какой какая схема ребята забирайте схему чтобы у вас были голосовые рабочие Первое - это сильный заголовок Сильный заголовок
[00:17:58] - это то что актуально Продажу макс А обидно за рынок Я вчера писал пост Вот вам этот заголовок особенно
[00:18:04] в ТГ и когда вы переводите в инсту он должен быть на уровне вот как бы экологичный хайп так сказать
[00:18:11] То что вы понимаете наберёт охваты потому что если вы сделаете заголовок ну какой-то линейный ну он мало соберёт охватов
[00:18:17] То есть идеальная схема заголовок сильный плюс актуальная тема А вот у меня актуальная тема Один из примеров было Макс
[00:18:24] Актуальная тема - это то что в вашем рынке сейчас актуально Если у вас есть вечные темы как в отношении
[00:18:30] типа развод семья я и так далее это тоже подходит Это вечные актуальные темы Потом третье экспертное решение Потом кейс
[00:18:37] и переход к продукту На примере про Макс сильный заголовок актуальная тема Я говорю а экспертное мнение что я делаю
[00:18:45] Я привожу кейс в этом случае был пробрат как мы уже сделали и говорил что это будет на продукте И
[00:18:50] у нас получается в одном голосом бутерброд где и высокие охваты и экспертная наша экспертиза оценка ситуации и переход к
[00:18:58] продукту И на этот подкаст мы можем переводить людей из всех площадок И соответственно раз в неделю делая эту штуку
[00:19:05] раз в неделю вы просто даже можете все посты собирать которые были актуальные темы Раз в неделю вот эта штука
[00:19:11] усилит утепление аудитории ваш прогрев процентов там на 10 точно если мы берём по месяцу Кто себе забирает всё понял
[00:19:17] Тоже плюс
[00:19:25] Так ребята нормально не быстро Там просто много Я просто говорю я прожарю за 990 руб Я просто я просто
[00:19:33] прожарю 490 работ Слава богу Слава богу Норм норм Хорошо хорошо Короче вот это прямо себе заберите А хорошо работает
[00:19:45] Я когда выкладываю хорошие подкасты прямо чувствую отклик и люди пишут прогревается всё остальное Хорошо идём дальше Прогрев для участников
[00:19:57] анкеты тоже супер банальная простая вещь про которую многие люди вообще забывают Смотрите в чём логика Есть у нас какое-то
[00:20:05] конверсионное действие Человек зашёл в анкету или просто даже у кого нету окно анкеты предзаписи у вас есть всё равно
[00:20:12] заявки с веба не свеб без разницы Сделайте в этих анкетах или в этих заявках с веба поле Instagram человека
[00:20:21] если у вас как бы Instagram есть с точки зрения площадки Если нет вы можете такую же сделать альтернативу в
[00:20:27] ТГ в закрытом ТГ-канале В чём логика эти люди которые заполнили анкету или оставили заявку они для нас самые денежные
[00:20:34] Они самые денежные потому что они сделали самое конверсионные действие оставили заявку куда-то Что можно сделать просто все эти заявки
[00:20:42] без разницы пть у вас 10 15 или 1.000 засунуть в близкие друзья Это в инсе кто све оставил кто
[00:20:49] вообще просто и там выкладывать контент что-то Может быть честно вообще всё что угодно Может быть внутрянка продукта какого проходит
[00:20:58] Может быть просто ответы на вопросы Может даже оргмомент ребята вы в анкете напоминаю то-то то-то то могут экспертные разборы
[00:21:06] может быть конкретные даже вот болевые вопросы которые вы знаете в вашем вашей теме актуальны просто выкладывать В чём ещё
[00:21:13] раз тут логика хочу подчеркнуть Если вы все свои 100 анкет или 100 заявок СВЕБА добавите сюда и помимо вот
[00:21:21] помимо того что вы и так будете делать прогревать просто там через день будете выкладывать 2трип 5ше сторис актуального контента
[00:21:28] на протяжении там неделидву недель смотря сколько будете вести это свои 5 коп 5% 10 тоже добавит потому что эти
[00:21:37] люди которые заполняют анкету или заявку они как правило подписывают себе индульгенцию что мы готовы но прогрели нас полностью либо
[00:21:44] мы уйдём условно Ну примерно так Поэтому их еще помимо вашей основной воронки вашего основного как бы прогрева еще добавить
[00:21:52] сюда и сделать там точечный какой-то контент свои 510-15% догретости тоже может дать Это тоже как бы стоит ноль Просто
[00:22:01] забираете Instagram человека а-а добавляете и соответственно прогреваете и увеличите ваши ваши результаты Плюс чат Едем дальше Если у вас
[00:22:12] не по каким-то причинам нету инсты и всё это тоже нормально Вы тоже можете сделать это просто закрыто ТГ для
[00:22:17] анкеты а и туда добавлять
[00:22:26] Так ребята уже один стакан воды выпил Темп хороший
[00:22:32] Прикольно Да да в сейчас супер Да на анкету можно гнать говоря что БД поводу с пользы Вика спасибо за
[00:22:39] дополнение Это хорошее Ещё можно усилить анкету тем что вы говорите: "За анкету вы получаете больше фишки" Я это дальше
[00:22:45] скажу Но даже если мы не даём такой офер просто от того что мы подумаем что у нас есть заявки
[00:22:51] и помимо того что с ними там работает отдел продаж мы их еще куда-то засунуть куда они будут готовы это
[00:22:56] даст больше больше денег больше результат Дальше фишка пассивный прогрев Хорошее название Хорошее название А в чём в чём смысл
[00:23:06] чём-то похоже на на БД но инструментарий другой логика другая Смотрите вот всегда есть одна и то же история Во-первых
[00:23:15] я ну почти не встречал людей экспертов продюсеров которые такие: "О прогрев обожаю делать прогрев давайте делать прогрев каждый день"
[00:23:23] Почти 99% людей не любят делать прогрев Охваты падают это всё одни и те же смысли и так далее Но
[00:23:29] его нужно делать потому что аудитория холодная Нужно рассказывать кто мы как и продукты всё остальное что можно как классное
[00:23:35] решение которое будет работать и в межсезоне и когда у нас нету активного запуска Мы не хотим прогревать но люди
[00:23:41] какие-то приходят можно делать парсивный прогресв Мы делаем у меня есть канал разборок кто многие из вас подписаны там меньше
[00:23:49] меньше аудитории сильно меньше чем в основном канале но охваты односильных аудиторий на самом деле выше Я делаем закрытый канал
[00:23:56] может канал разбора можно канал реалити можно назвать канал дневник продукта и выкладываем постоянно тогда кейсы из продукта То есть
[00:24:03] у вас может быть что вот зашёл продукт у меня сейчас начнётся запуск и я всех людей кто мне не
[00:24:08] купил перевожу туда и показываю следующие 3 месяца как люди у меня делают результат Вот там Петя Вася скрины всё
[00:24:15] остальное Это для меня не стоит вообще усилий Плюс для экспертов что это делегируется на 99% в команде Просто выкладывает
[00:24:23] даже простые скрины какой у вас классный урок кто-то сделал результат в этот канал на протяжении 3х месяцев и туда
[00:24:29] мы засунем всех предыдущих людей из анкеты кто интересовался но не купил и позовём Это даст очень много погоду ну
[00:24:37] как бы утепления Все важные анонсы эфира мероприятий и показываем ажиотаж Вот эта штука бы является по факту таким классным
[00:24:45] парником для тех людей которым мы как-то хотим прогревать но не хотим тратить мощности наших основных соцсетей допустим нашего там
[00:24:54] основного ТГ либо нашего основного Инстаграма По любым причинам устали закончился запуск и так далее Но люди приходят и на
[00:25:01] текущем рынке нам нужно тупо быть эффективнее чем другие Эффективность для нас - это прогрев круглый год Вот эта фишка
[00:25:08] этот инструмент если мы засунем туда людей всех кто интересуется и будем просто вести дневник продукта показывая скрины отзывы ажиотаж
[00:25:15] утеплит этих людей По факту это вечный прогрев У меня я так веду у меня это работает Плюс чат кто
[00:25:22] себе забирает Так ребята надеюсь я за полтора часа успею потому что там еще дофига конечно
[00:25:31] Да хорошо
[00:25:35] Дневник продукт Классно да даша можешь написать ребятам какие у тебя результаты погоды я просто хочу пример Вот как человек
[00:25:41] у которого уже большие результаты по выручке активно пишет в чате и всё себе забирает Ты будешь хорошим примером У
[00:25:48] даши большие результаты Так следующая фишка Аа путь клиента А вот это очень хорошо работает на текущем рынке Путь клиента
[00:26:03] в первый месяц равно плюс 10% выручки вашего запуска Что это может быть смотрите ребята в текущем продукте ой в
[00:26:12] текущем рынке вообще любое решение покупки сложно покупается Никто не хочет учиться Есть и угроза и что всё остальное там
[00:26:20] типа уже не нужно будет учиться Всё остальное очень классно работает в контенте потому что у нас сейчас блог про
[00:26:26] контент показывать акцент что происходит в продукте именно в первый месяц Если у вас ниши по заработку ребята забирайте лайфхак
[00:26:34] говорите что у вас будет на продукте спринт по заработку У кого вообще заработок профессия - это обязательно И говорите
[00:26:42] что у вас в первом месяце будет спринт по заработку Второй пункт а это безбожище Вы говорите что в зависимости
[00:26:49] от вашей ниши в первый месяц вы получите уже обезболивающее Равно разрешим вашу текущую ситуацию плюс сразу сделаем какие-то задачи
[00:26:57] То есть если это психология можно говорить что первый месяц мы уже да будем что-то изучать как строить тамбоношения всё
[00:27:02] остальное но мы уже первый месяц разберём вот эту тему которая сейчас тебя больше всего беспокоит почему ты грустная условно
[00:27:09] как бы чтобы было понятно И третье доступ к базе знаний То есть ты уже зайдёшь в первый месяц и
[00:27:14] у тебя уже будет возможность посмотреть те кто был как они сделали свой результат Вот по этой же логике у
[00:27:19] меня в целом мой продукт и формируется И если мы на этом будем делать акцент вот тот же как пример
[00:27:24] что в первом месяцем на продукте у нас будет сразу спринт по запаку в реальном времени Я буду вести эфиры
[00:27:29] показывать денежные действия что работает прямо сейчас по максу новой воронке и так далее и так далее Вот это хорошо
[00:27:34] работает Поэтому если вы в прогреве и в контенте будете делать и на предыдущих всех там вебах презах всё остальное
[00:27:42] акцент на первом месяце на эти три штуки чуть-чуть у вас тоже на эти же там плюс 10% или 1%
[00:27:49] 2 Мы тут про то что если каждый пункт который я вам скажу хотя бы 1% даст то всё вместе
[00:27:54] это уже может быть кратный рост А если каждый 10 ну даст по 10 то там вообще как бы можно
[00:27:58] улететь Так вот акцент в первый месяц акцент в прогреве и в контенте что происходит на продукте в первый месяц
[00:28:05] твёрдо структурно показываем увеличивает результаты Все кто профессии и вообще продукт связан с заработком спринт по заработку вообще mustх haveв
[00:28:16] лайфхак О'кей тут всё Идём дальше Плюс традиционный кто к себе забирает
[00:28:27] дерзкий инфобизнес Спасибо дерзкий что первый написал Плюс Супер Хорошо Так топ Хорошо забрали Да учили всем продают да это
[00:28:39] вообще лайфхак Лайфхак Я вам я вам фишки свои палю Секреты Егор столько твёрдой инфы за косарь Владимир Владимир ты
[00:28:48] досиди до конца Владимир будешь перепродавать запись да Хорошо Смотрите это по факту я вам привёл там какие-то фишки по
[00:29:00] контенту Вот каждая может дать 1% может быть 15% выручки Мы не говорим даже про какие-то десятки сотни миллионов да
[00:29:07] просто 1 тире 15% Эти пять фишек по контенту я уверен если вы внедрите но на 10% повлияют может быть
[00:29:13] на 30 На продукте своём я даю 50 плюс фишек То есть это очень важно То что я вам сегодня
[00:29:19] сейчас показал эта часть на продукте у меня 20 фиш фишек по прогреву Структура прогрева в в ТГ схема схема
[00:29:27] для ленивых Чек-лист прогрева Я даю свои прогревы выгружаю У меня на следующей неделе я делаю разбор запуска Я все
[00:29:33] свои выгружаю Прогревы браты короче я всё полностью даю 50 отдельно БД отдельно схема отдельно вообще всё То есть сейчас
[00:29:41] я вам дал пять По факту у меня продукте заходя у вас будет 50 чтобы у вас было понимание насколько
[00:29:45] можно повлиять Переходим ко второму блоку Продажи С контентом закончили Ребята как вам начало напишите кто жив Всё нормально Потому
[00:29:55] что мы переходим к продажам Тут будет сейчас поинтереснее если честно Сейчас будет еще еще поинтереснее У меня было у
[00:30:05] меня было цель за 990 руб чтобы ну ничего даже близко как бы ну вы понимаете прямо спортивный интерес Хорошо
[00:30:18] А купили Спасибо Спасибо Я если бы я не справился купить косарь то да пришлось бы со стула падать Идём
[00:30:28] дальше Действие да два- это докрутить продажи Топ фишек которые прямо сейчас повлияют на выручку Это были по контенту теперь
[00:30:37] выручка Первая штука - это брони Ребята смотрите вот прямо тут внимательно Это стратегическая штука Просто по всем проектам замерено
[00:30:49] на улице на уровне конверсии Вот из того что человек оставил бронь полная плата в самом худшем варианте если вообще
[00:30:58] всё плохо делаете 30% которые я видел у меня на высокий чек она больше 70% там под 80 И в
[00:31:06] большинстве продуктов на чек там 80- 100.000 бронь такие же там 70 п% доплату Что важно сейчас когда у человека
[00:31:14] намного сложнее купить э- продукт за высокий чек 80.000 руб Сейчас тоже уже высокий чек Тем более с веба не
[00:31:22] делайте вы только акцент на заявках и полных оплатах То есть сейчас веб полную оплату вообще очень сложно продать Делайте
[00:31:30] акцент на бронях и везде делайте во всех воронках потому что вы как собственник будете понимать что если я наберу
[00:31:37] 100 броней у меня 70% они дойдут И очень важно выстраивать вот этот процесс чтобы они дошли на дополнительные зум
[00:31:45] эфиры и так далее Но для многих проектов если вы сейчас в свою стратегию добавите акцент на бронях в переписках
[00:31:52] в ранних продажах всем кому вы понимаете что не факт что можно сейчас продать полную плату будете собирать брони люди
[00:31:58] будут конвертиться Топсвязка Я посоветовал многие люди у меня уже применили Для всех у кого экспертов проблема Вы вот никак
[00:32:06] не можете продавать на вебе То есть с веба всегда плохие продажи Мой совет: не продавайте вообще на вебе полную
[00:32:12] плату Продавайте только броне Один из больших проектов с которым я сейчас работаю Илинара у них там два запуска последних
[00:32:18] по 50 млн когда они заходили было 17 уже два по 50 И сейчас они со мной уже третий делают
[00:32:24] обновляют рекорд Как бы больше они на вебе вообще не продают полную оплату они продают только бронь И цель эксперта
[00:32:31] на вебе- создать самое большое количество броней И с бронеми потом работает отдел продаж рассказывают какие тарифы индивидуально закрывая возражение
[00:32:39] всё остальное Хорошие бонусы за бронь и акцент вашей воронки в вашем прогреве может сильно вам помочь добрать тех людей
[00:32:47] которые вы сейчас у Слона посадили на бронь да и потом с ними работает еще там неделю две-три и они
[00:32:53] доходят до полной платы Супер рабочая тема Я сам так делаю потому что чем выше чек тем ну как бы
[00:33:01] надеяться что человек несёт полную плату это вообще сейчас неадекватно Плюс в чат кто себе забирает огромный акцент на бронях
[00:33:09] как часть вашей бизнес-модели у вас лучше будут собираться и лучше будет доходить потому что работает психология А если человек
[00:33:16] вот знаете вы если забронировали ресторан в субботу в 8 часов даже бесплатно и как бы уже сомневаетесь день нет
[00:33:23] вы такие: "Блин ну я же забронировал уже неудобно" Да И вот этот процесс да Антон тоже привет Всем привет
[00:33:29] Дима привет Э Даша спасибо Короче вот огромный акцент везде можно делать В закрытых продажа открытых вебах это всё можно
[00:33:40] делать Аэ бронь можно прямо минимальная минимальная там 3.000 руб 5.000 руб И так далее Так ребята дорогие вижу вопросы
[00:33:50] не буду останавливаться Сейчас в конце будем Если сейчас всем буду отвечать на вопросы про бронь ребята мы тут на
[00:33:55] 6 часов засядем Всё давайте кто взял а молодцы Вот эта штука это может быть для некоторых проектов прямо gгameчейджер
[00:34:02] Еще раз очень важно акцент на бронь И потом мы делаем тропинку Ты забронировал вот тебе вот какой отдельный трек
[00:34:10] именно догрева чтобы они дошли до полных оплат Супер вот эта штука суперработающая Ну как бы тоже вам палю все
[00:34:16] фишки Дальше дальше Ревём Ребята я хочу чтобы сегодня прямо вообще одно действие за 0 руб которая даст плюс 30%
[00:34:28] выхода из игноров Ну минимум 5 до 30 может быть Короче все у кого есть отдел продаж а все кто
[00:34:35] по факту как-то продаёт через отдел продаж диагностов команду аккаунт команду всё остальное Если у вас человек дошел уже до
[00:34:42] финального этапа созвона принятия решения и так далее и по каким-то любым причинам которые могут быть не выходит на связь
[00:34:50] если вы со своего аккаунта который тоже будете показывать или даже в директе потому что у вас уже есть его
[00:34:56] а инста напишите привет у меня там команда до тебя не может дописаться Ответь им пожалуйста вот одно действие за
[00:35:05] 0 руб вам даёт от 5 до 30% выхода из игноро кто передавали отдел продаж Но это жир ребята Ну
[00:35:13] типа это как бы это всем нужно делать за 0 руб Даже если один человек ответит мы ничего не теряем
[00:35:20] Но это больше денег в моменте потому что сейчас такая фаза рынка где нужно больше денег в моменте Это следующая
[00:35:26] фишка Идём дальше Так ну традиционно плюс чат можно пока не выключать я просто ну как бы плюс будет да
[00:35:34] Да спасибо Дальше ребята еще дальше Еще веб У кого веб сейчас вообще кайфанёмся Как увеличить выручку веба на 10
[00:35:43] тире 30% даже с текущей вашей презы не надо ничего менять За 0 руб при регистрации и на самом вебе
[00:35:51] то есть при регистрации в боте где-то у нас да регистрация есть И на самом вебе делайте выдачу алимагдита тире
[00:35:59] бесплатного материала в аккаунте эксперта либо в аккаунте команды То есть я зарегистрировался на ваш веб чтобы мне получить бонус
[00:36:06] мне нужно писать в аккаунт команде служба заботы может быть да может в аккаунт эксперта И на самом вебе ребята
[00:36:12] кто хочет дополнительный материал бонус напишите в а команду а в команду веб-вебинар эфир без разницы всё что угодно И
[00:36:22] из 100 человек которые там придут к вам на эфир или на веб если вам напишет хотя бы 20 человек
[00:36:29] а за сильный бонус могут 20 человек написать даже не говорю про 40 а за бонусом То есть это во-первых
[00:36:34] увеличивает доходимость а во-вторых а во-вторых это открываются диалоги Если нами написало 20 человек которые просто забрали бонус мы пообщались
[00:36:44] мы можем их взять и довести на веб У нас уже есть коммуникации и и если мы хотим мы можем
[00:36:49] закрытую продавать У меня есть пару школ которые условно с веба делают X денег а за счёт потом вот этой
[00:36:56] закрытой работы тем кто им писал они из диалогов еще X денег То есть веб 3 млн из диалогов еще
[00:37:03] три А да на маленькие объёмы это еще важнее делать и проще Большая база любые базы Елена спрашивает: "У меня
[00:37:10] это делают на объёме 10.000 регистраций школы причём платных Как сделать?" Там ну есть технические нюансы но это делается на
[00:37:18] любых объёмах Это 0 руб стоит Тут просто нужно немножко заморочиться но логика понятна Я сейчас только так продаю Хорошо
[00:37:26] ребята жирный плюс кто понял и забирать себе Ну за это ребята все кто веб ну просто ну типа вы
[00:37:32] должны два поставить потому что это это то прямо сейчас работает Вот реально просто кейс человека с вебинара у них
[00:37:38] 3 млн выручка И в диалогах тем кто написал переписка как тебе веб как что закрыть еще три достали Жирный
[00:37:47] плюс Супер Хорошо Хорошо хорошо У нас 7.000 регистрации Ирина это супер Это супер Вам тоже можно сделать Если захотите
[00:37:59] сделать со мной дождитесь конца веба У меня эту механику делаю на 10 плюс регистрации По-моему рекорд был 1520 Хорошо
[00:38:09] идём дальше Видео по продукт Следующая фишка Равно экономия времени Обязательный элемент цепочки продаж Смотрите какая самая главная одна из
[00:38:19] самых больших проблем на рынке которую я твержу твержу и буду твердить это когда мы делаем попытку продать холодным То
[00:38:26] есть это вообще ну катастрофа Если человек холодный это еще как-то может работать на маленькие человеки на высокие Если человек
[00:38:32] холодный продать сейчас в текущем рынке ему сразу там на созвони очень сложно И соответственно сделав видос про продукт особенно
[00:38:41] это лайфхак для всех кто продаёт лично или отдел продаж чтобы каждый раз не рассказывать про продукт про программу делаете
[00:38:49] видос а 15-20 минут а про продукт и прежде чем человек выходит на созвон или вы с ним выходите для
[00:38:57] делал продаж кидайте ему чтобы он посмотрел Это видео нужно делать по правильной структуре Тут я её не расскажу она
[00:39:03] у меня есть на продукте Все кто зайдут вы сможете со мной это сделать Там по по факту нужно показывать
[00:39:08] путь клиента что у тебя будет в первом месяц во второй в третий четвертый Зачем это нужно этот видос состояние
[00:39:14] холодного человека типа там ноль из десяти после того как он посмотрел он к продажнику выходит уже не ноль из
[00:39:19] де а 2-три из де прогретости То есть этот видос сам по себе потому что там нет ничего личного он
[00:39:27] короткий и классно сделан как путь клиента Он прогревает людей а перед тем как они узнают цену Там есть тарифы
[00:39:34] и всё остальное Но нет цен Цены как бы либо в там переписке либо в в отдел продаж То
[00:39:44] есть если у вас будут эти это этот элемент и у вас все люди прежде чем как выйдут к продажнику
[00:39:51] если это не были на вебе а если были всё равно можно короткий потому что все люди вообще забывают что
[00:39:57] только что смотрели кидать А это 1-д балла три проклетости тоже добавляет Плюсуйте кто себе это забирает
[00:40:11] Забираем Даша ну ты конечно нормально забрала сегодня Ты нормально да еще раз все кто уже зашёл на продукт и
[00:40:18] зайдёт а я вам даю полностью структуру как это делать под разные ниши Заработок не заработок вообще просто всё Просто
[00:40:25] всё обязательно Это тоже добавляет добавляет денежек Денежек Охрененский Да ребята 300 человек у нас Всем спасибо кто кто пришёл
[00:40:37] У нас тут мощная вечеринка дискотека Дальше еще 5 тире 15% выручки Еще ребята вам отгружаю потому что мало надо
[00:40:47] больше Еще плюс 5 тире15 С тех кто не купил смотрите у нас есть основной продукт Из 100 человек кто
[00:40:54] не купил основной продукт что можно делать первый вариант: мы продаём бронь и предучение Следующий поток То есть условно Маша
[00:41:03] говорит: "Егор всё нормально типа вообще никак рожаю развожу всё остальное одновременно причём да вообще никак Пойду к тебе следующий
[00:41:11] поток" Хотя вам так не надо потому что у меня не будет скорее всего следующего Ну условно что можно уже
[00:41:16] вам предложить он вам говорит: "Хорошо иди ну вот тебе бронь открой преду обучение" То есть опять же мы возвращаясь
[00:41:21] к предыдущему пункту брони во всех случаях мы предлагаем бронь потому что это уже хоть что-то это уже дебиторка Второй
[00:41:29] вариант мы продаём часть основного флагмана равно первая ступень То есть если у нас условно есть какой-то продукт который стоит
[00:41:36] больше 100.000 и человеку реально сложно купить мы ему можем в закрытую То есть после только после того как мы
[00:41:43] сделали попытку продажи флагмана продавать первую ступень Не раньше не отдельно не сетить в контенде а то в закрытую Как
[00:41:50] это может быть тоже например Вот есть у вас курс по отношениям чек 70.000 Что можно бронь 5.000 эфир с
[00:41:56] экспертом до следующего потока Да если человек не зашёл уже набираем брони из тех кто не купил сомневался бла-бла всё
[00:42:02] остальное Второй вариант который может быть вот у нас курс по отношению он состоит из трёх частей Типа я он
[00:42:08] мир условно да три части Мы можем продать человеку сказать: "Уважаемая Маша смотри давай ты сейчас зайдёшь в первую ступень
[00:42:17] а за 29.000 и там будет уже супер классно ты сможешь решить свои запросы да часть И очень важно мы
[00:42:24] не преподносим как это отдельный курс мы преподносим как часть вот этой штуки То есть дальше ты сейчас зайдёшь за
[00:42:30] 29.000 руб а потом ты заходя ко мне на основый мой курс прекрасным по отношениям доплатишь просто разницу То есть
[00:42:37] еще раз мы не продаём тут какой-то отдельный ненужный продукт Мы продаём тут первую ступень нашего же основного И что
[00:42:45] тогда будет работать что из десяти людей кто купит первую ступень всё равно будут те а там может быть 20-30
[00:42:52] может быть даже 70% кто в итоге потом зайдёт на наш основной курс потому что мы продаём не как отдельный
[00:42:58] продукт а как часть большого В минимальном виде вы просто э в минимальном виде вы просто можете собирать уже людей
[00:43:06] на следующие потоки с оффером предбучения Плюс чат ребята плюс чат Кто кто забирает
[00:43:17] супер да прожект охуенственре после зума там не только прокт
[00:43:28] Это полезно
[00:43:31] Даша говорит уже внедренно работает Спасибо Даша Что-то что-то что-то знаешь что-то понимаю тут Хорошо Ребята вы как живы
[00:43:43] супер Всё интересно и полезное Осталось только понять как грамотно применить свою нишу Настя ты золотые слова сказала Настя поэтому
[00:43:50] нужно ко мне заходить на продукт Только так вы сможете я в конце расскажу Только так У нас уже 52
[00:43:55] минуты прошло и где-то половина Кто кто кто кто жив кто жив ребята как вы нормально Идём дальше А на
[00:44:06] вопросы пока не отвечаю в конце потому что я держу темп высокий да Да Егор лучший Диана спасибо спасибо Вы
[00:44:18] когда делаете мне комплименты я смущаюсь но мне нравится Идём дальше Постоянные продажи больше комплиментов больше фишек Постоянные продажи и
[00:44:25] LTV А что можно сделать чтобы погоду не в рамках запуска а погоду реально получать от 10 п 30% выручки
[00:44:35] в год пожалуйста вот эта штука тоже супертвёрдая суперрабочая Забирайте себе Первый пункт Все продукты первого уровня содержат рассказ про
[00:44:43] продукт второго уровня Условно если мы продаём курс тот же самый по отношениям мы во время этого курса уже как
[00:44:49] автор рассказываем что у нас есть еще другие продукты или один другой там вторая ступень или несколько Прямо в этом
[00:44:54] продукте мы не должны рассчитывать что человек должен посмотреть какой-то наш новый прогрев узнать что у нас есть остальные курсы
[00:45:01] Полная фигня Мы в этом продукте прямо должны проговаривать что у нас есть другие продукты Тогда у человека уже растёт
[00:45:08] осведомлённость Второе у этих кураторов кто ведёт флагман есть мотивация если человек идёт дальше То есть если он после там
[00:45:14] курса и во время носит бронь покупает что-то еще а у куратора есть мотивация и куратор будет говорить: "Артём ты
[00:45:22] классный чувак Вот у меня кстати у нас таким-то датам будет новый продукт Я там тоже буду куратором Заходи будет
[00:45:27] классная тусовка" И ему выгодно и человеку к любимому куратору будет Третий момент После окончания текущего продукта вот закончился продукт
[00:45:34] это верхняя точка эйфории у людей Мы можем делать либо эфир либо даже запись эфира где как авторы выходим Вы
[00:45:41] говорите: "Ребята я вас поздравляю Вот вам спецпредложение Следующая ступень для вас В верхней точке мы не ждём никакого следующего
[00:45:49] тёплого запуска Мы прямо сейчас в минимальном виде уже можем продавать брони И второй тут важный момент даже если мы
[00:45:55] хотим эфир у нас прошло там 100 человек этот курс 100 сообщений написать: "Я тебя поздравляю вот тебе со скидкой
[00:46:03] следующий продукт прямо сейчас one time offer просто нужно забронировать со скидкой 50% три в одном" То есть сделав такие
[00:46:09] сильные предложения во время текущего продукта у нас из 100 человек кто купил флагман в закрытую без вообще без любого
[00:46:17] прогрева на уровне ну как бы на уровне основных активов от пяти до 20 человек сразу могут заходить в следующую
[00:46:24] ступень Это и будет нам погоду формировать ту самую LTV которую все хотят и повторный продажи ребята Но тут нужно
[00:46:32] два плюса Но это реально ну типа вот просто можно сделать 10% в год добираете Два плюса
[00:46:45] Хочу приносить Егор Вда Да у меня заканчивается У меня было два стакана Они уже заканчиваются ребята Я
[00:46:53] круто я так делал но плюс Да хорошо Наташа Да ну если ты делаешь что-то одно просто три делаем Это
[00:46:58] круто Хорошо Даша Да подтверждаю Супер Хорошо Так еще есть пару фишек именно Да Марина тоже привет А пару
[00:47:09] фишек э тоже которые увеличат Это новые диалоги Это тоже с одной стороны достаточно понятная штука но с другой стороны
[00:47:20] очень мало людей про неё думают Что такое новые диалоги и зачем они нужны тедит что во время нашего запуска
[00:47:27] условно там за месяц нам нужно реально создать как можно больше призывов на то чтобы люди нам написали по какой-то
[00:47:34] причине видео А реакции на контент вообще любой любые причины могут быть Кто хочет попасть на разбор делаю казд У
[00:47:42] меня скоро запуск Кто хочет узнать кто хочет бонус запись материала любые любые заходы чтобы нам написало Без разницы сколько
[00:47:49] людей один или тыся у всех по-разному Но создать диалоги зачем во-первых работа что когда человек вам написал открыл диалог
[00:47:56] мы дальше просто даже от того что ему ответим спасибо что-то скинем это уже на 0,5% условно может его утеплить
[00:48:03] Если мы умеем инструментарий у нас есть И вы если вы ко мне конечно зайдёте на продукт и будет понимать
[00:48:09] всю просто выборку инструкцию по закрытым продажам применимы к вашим проектам у вас помимо прогретости будут еще деньги Без этого
[00:48:17] модуля не сможете вы нормально продавать Это будет колхоз это будет шаблонные скрипты это будет ну это очень сомнительно будет
[00:48:22] поверьте Я этим занимаюсь уже не один год Но как минимум а как минимум если вы будете как эксперт как
[00:48:31] автор создавая стратегию на месяц у вас будет раз в неделю там два раза в неделю может быть какой-то призыв
[00:48:36] на диалоги это тоже будет прогревать Если за время прогрева создадим условно 100 диалогов это увеличение прогретости этих людей на
[00:48:43] 10 там 20% Если вы понимаете технологии если вы зайдёте успеете зайти ко мне на продукт мы вам еще сделаем
[00:48:50] чтобы эти диалоги сразу превращались в деньги Это тоже что хорошо сейчас работает А давайте плюс тоже кто это себе
[00:48:59] забирает
[00:49:04] Хорошо
[00:49:12] забираем Думал про это Хорошо Хорошо ребят Так Так ребята что-то у меня только 30 слайдов из 90 Это нормально
[00:49:23] Надо еще может ускориться Хм Хорошо идём идём дальше А всем у кого аудитория 4050 + а по возрасту да
[00:49:34] сейчас больше всего в зоне риска а это про именно это именно про а уведомления про блокировку ТГ и всё
[00:49:46] остальное но мне понятно что делать У нас сейчас у брата почки одна из самых неденежных тем рекомендую потому что
[00:49:55] ну там как бы у нас проект по факту уже самый большой в СНГ по почкам да но это один
[00:50:00] из самых сложных Ну что есть то есть уже новый рекорд в текущих условиях очень важно потому что в его
[00:50:06] проекте после блокировки ВТГ там реально упали сильно охваты сильно доходимость вообще всё сильно потому что запуск хоть и получился
[00:50:14] рекордный можете меня поздравить да и почки брата поздравить Кто не в курсе это программа лечения людей с хронической заболевания
[00:50:21] почек Там средний воз на 55 лет да у брата делал он нефролог Короче получилось делать рекорд в текущих даже
[00:50:28] условиях при всех вот этих блокировках Это хорошо Что там сработало вот тоже пять фишек которые сработали брат можете забирать
[00:50:35] Во-первых удлинили цикл продаж плюс добавили по факту два дополнительных эфира куда звали только ледов То есть мы те кто
[00:50:42] зашёл в анкету условно 100 человек раньше делали эфир одну попытку продажи сейчас мы делали эфир одну попытку продажи и
[00:50:49] потом еще их закрытую звали там на два дополнительных потому что удлинился цикл Люди очень плохо выходили на связь и
[00:50:56] они остывали Мы делали мероприятие чтобы больше было прогретости 25% на этой на этом запуске выручки у нас получилось из
[00:51:05] Макса Это просто мы выводили людей кто игнорил писали в Максе и там продавали в закрытую в открытую уже по-разному
[00:51:12] Это дало 25% уже макс помимо того что там уже там 5.000 по-моему подписчиков четыре с чем-то Физический бонус дневник
[00:51:19] давления давали при покупке Закрытые полностью продажи Кто не в курсе там пропустил проект брата Это где мы вот сейчас
[00:51:25] сделали там больше 10 млн только в закрытую То есть один менеджер только диалоги никаких савонов потому что ну потому
[00:51:33] что я не не сильно там хочу заморачивать просто как бы хочу чтобы эффективно работало Стабильная система закрытых продаж без
[00:51:41] созвонов без вебов Есть эфиры просто которые прогревают контентные да но с точки зрения продающего мероприятия только в закрытую А
[00:51:49] это всё как бы работает и адаптируется под Макс Поэтому у всех у кого старшая аудитория это точно нужно делать
[00:51:57] Заходите ко мне на продукт это тоже будет И сильный офер при открытии продаж Когда мы открывали там было сильный
[00:52:02] офер первый там 20 или 30 человек лично консультации на входе Супер тоже сработал Это вот то что пять пять
[00:52:07] вещей по факту которые сработали в рекордном запуске на сейчас такую ну непростую тему и сложную аудиторию А хорошая новость
[00:52:16] ребята очень хорошая Те кто зайдут на продукт получат две просто свежащих разбора А подробный разбор брата вот прямо подробный
[00:52:28] ТГ п Мак что на уровне прогрева что какие там диалоги что мы делали тоже можете сможете взять себе адаптировать
[00:52:35] Второй момент - это разбор моего текущего запуска Это будет уже на следующей неделе Я покажу прогрев в открытую связке
[00:52:43] что сработало что нет Просто свежак Вы сможете либо оттуда либо оттуда прямо взять себе в проект и это будет
[00:52:50] работать Это то что прямо сейчас у брата рекордный запуск У меня запуск больше чем предыдущий Ну и тоже там
[00:52:57] как бы у меня цифры ну сильно больше А соответственно вот эти 10 вещей которые я вам сказал они по
[00:53:04] факту там дадут уже от 5 до 30% к выручке продаж Вот если сделаете на продукте На продукте Хорошо что
[00:53:12] вам повезло потому что на продукте у меня 50 плюс комбинаций которые повлияют на продажи Вот ребята те кто уже
[00:53:18] там зашёл а просто как бы две фишки по продажам взяли затестили на текущей воронке за неделю в итоге плюс
[00:53:26] 1-2 млн Я в шоке Вот это хорошо прямо работает Что вас ждёт на продукте по продажам ребята просто посмотрите
[00:53:34] пример реализации пробной недели окна Мясные фишки Скелет продажи от Егора Какие окна продаж а самые сильные комбинации Всё что
[00:53:42] я дал еще в большем количестве с примерами разобрано У вас будут для всех кто хочет быстро расти и тем
[00:53:48] более большие если есть в чате экскурсии прямо по 2 часа в реальные проекты где без купюр просто показано то
[00:53:55] что работает Полина 10 млн продаж только в закрытую Вот просто эфир на час 10 где все скрипты даже показывают
[00:54:02] Нате А 360 млн по году эфир на 2 часа где вообще полностью всё экскурсии еще в мой проект и
[00:54:08] проект брата Ребята зайдя в продукт вы это всё получаете Я не говорю просто даже про какие-то кучу готовых решений
[00:54:15] То что сейчас цветёт пахнет работает вы просто смотрите как людей это выстроно применяете к себе Но это жир я
[00:54:23] считаю Кто оценил тоже плюсоните Ну потому что это реально типа я всеми способами хочу повлиять и это очень сильно
[00:54:30] Это то что вы сможете получить И конечно очень большой акцент а очень большой акцент - это на закрытых продажах
[00:54:40] потому что это штука которая в текущем рынке хорошо работает под разную аудиторию под макс под бесплатный трафик под ежемесячная
[00:54:46] просто выручка Супер подробно у меня расклано действия чек-лист обязательные предыдущие созвоны вообще какие скрипты и с примерами Вот это
[00:54:54] всё полностью вы зайдёте ко мне и вы получите полностью технологию что сейчас делать на любых активах чтобы эта штука
[00:55:01] у вас начала работать на ежемесячной основе на ежемесячной выручке под холодную аудиторию под текущую как отдельное окно продаж Просто
[00:55:07] зайдя вы получите себе технологию которая дальше будет работать Полина когда заходила вот её экскурсия она у неё было 1,5
[00:55:13] млн запуск Через 4 месяца она дошла до 5 млн выручки 6 сейчас 10 млн она держит уже 7 месяцев
[00:55:21] на закрытых продажах и она вот сняла про это экскурсию а где всё показала просто взяла технологии вы тоже сможете
[00:55:28] взять и у меня были разборы уже где я показывал Леру которая за первое месяц на продукте сразу сделала 1.600
[00:55:33] 600 за второй 2,3 млн У неё вообще не было закрытых продаж Это очень важно То что это просто за
[00:55:38] первые 2 месяца она рассказывала делилась что там эксперт она продюсер да эксперт её в экстази потому что не нужно
[00:55:44] ничего делать а деньги идут Короче это то что прямо сейчас работает очень хорошо Что имеется в виду под закрытыми
[00:55:50] продажами а я в канал э этого мастер-класса выкладывал видос про закрытую продажи Можно будет посмотреть Сейчас не буду останавливаться
[00:55:57] Хорошо Третье действие Переходим к трафику Так ребята кто оценил уже первые два у нас еще два пункта Еще
[00:56:05] трафик и плюсоните кто жив а кто жив и заходите на продукт потому что там будет сильно больше Ну я
[00:56:12] это еще в конце скажу вы это и так знаете но там просто как бы там просто то что я
[00:56:17] еще никогда делаю
[00:56:22] Да хорошо И еще в конце поотвечаю а поотвечаю на вопросы Короче по трафику быстро тоже быстро проходим А самая
[00:56:31] рабочая конструкция А если мы говорим про посевы и всё всё что связано с точечными м какими-то рекламами может быть
[00:56:39] у блогеров может быть посетг без разницы да Вот на всём моём опыте сейчас работает штука м две составляющие Первое
[00:56:49] - это точно нативная рекомендация Именно рекомендация То есть если вы рекламируетесь и вас рекламируют другие авторы там обязательно должно
[00:56:58] быть слово: "Я рекомендую я сама слежу я рекомендую" То есть без переноса вот это личного авторитета то что рекомендую
[00:57:06] ну сильно хуже работает И второй пункт чтобы реклама сейчас хорошо работала- это реально актуальный лид магнит То есть то
[00:57:12] что у вас было когда-то какой-то чек-лист вот это не работает То есть я очень много сейчас уже протестировал подач
[00:57:18] и у меня работает только то что сейчас прямо настрее рынка то что актуально это закрыты продажи То есть я
[00:57:23] по факту рекламировался э в ТГ на на просевах с этой темой потому что это самая актуальная тема сейчас И
[00:57:30] вы конструируя рекламу если у вас будут вот эти два пункта: рекомендация от автора и актуальная повестка которая запакована влигнит
[00:57:38] у вас конечно шансы на успешную рекламу сильно повышаются Еще лайфхак тоже просто типа лайфхак но я не знаю зачем
[00:57:46] я его показываю потому что слишком ценно но показываю Как снизить цену подписчика я её вот эту штуку сделал У
[00:57:52] меня в два раза упала цена за подписчика Мы людям выдаём бесплатный материал Не в боте Забудьте про боты Боты
[00:58:00] вообще на мой взгляд большинство умерло Ну типа а в ТГ-канале И чтобы человеку забрать полизняшку ДМТ ему нужно подписаться
[00:58:10] обязательно на ваш ТГ-канал И мы можем приводить людей и слсов по такому выдачи в ТГ-канал и они подписывают и
[00:58:17] с рекламой и так далее очень сильно если у вас платный трафик падает цена подписчика Если у вас бесплатные ваши
[00:58:22] активы канал больше растёт Вот это прямо must have ребята забирайте Жирный плюс кто оценил Органика тоже штука тоже супер
[00:58:32] классная которая работает Схема не моя а это схема Нати но очень сильно работает Вот в экскурсии а в экскурсии
[00:58:40] она рассказала Органика у неё это даёт 20 тире 30.000 подписчиков в месяц Схема Она все пробные рилсы делает с
[00:58:49] и аватаром Ну по факту в пробных режимах у неё только и аватары Она выгружает это большое количество и аватаров
[00:58:58] ну там типа условно 50 релсов на топтемы и смотрит с птися какие там 2 3 4 5 больше всего
[00:59:04] залетели И эти 2 3 4 5 они уже переснимают в их вживую и выкладывают в основной аккаунт То есть
[00:59:10] по сути эта схема даёт за вот она писала 25.000 руб А приход достаточной аудитории уже через пробный на уровень
[00:59:20] там 5-10.000 подписчиков И когда мы лучше переснимаем в основу это еще даёт плюс в том что минус в том
[00:59:28] что сами вы ну вряд ли это сделаете потому что там нужно знать всю последовательность вот этих иишек какой последовательности
[00:59:34] да это минус Плюс если вы кому-нибуд зайдёте на продукт вы посмотрите вот это всё ссылками вы сможете это сделать
[00:59:40] Но осознание что так уже делают - это классное осознание Я лично вдохновился То есть у неё тупо с пробников
[00:59:47] иишки которые делают один человек за 25.000 руб в месяц приходят там тысячи людей а потом она берёт лучше и
[00:59:52] переснимает Вот это то что прямо работает то что ну как бы классно Это большой проект 360 млн по году
[00:59:58] делает То есть чтобы вы понимали О'кей Плюс плюс а конечно большой плюс ребята что у меня на продукте готовое
[01:00:07] решение по трафику Просто все каналы любая ниша будут ответ что делать и подрядчики И на следующей неделе или даже
[01:00:15] на этой еще по максу по максу а-а по максу и адаптация всех текущих Вот что сейчас делать то есть
[01:00:24] зайдя на продукт у вас будет и ВК тоже Мм ну у нас спикера в базе знаний нету не было
[01:00:30] но сейчас будет То есть вообще всё что можно на уровень трафика будет закрыто Не просто на уровне типа там
[01:00:35] лекции это тоже будет а на уровне еще подрядчику которые конкретно мне отливают трафик То есть это готовое тоже решение
[01:00:41] будет
[01:00:44] Дальше Блин ребята что-то у нас конечно да я думаю побыстрее будет А у нас стал воронки Ишка Воронки Ишка
[01:00:53] А дальше я сейчас расскажу три простые эффективные воронки Так кто кто уже считает что я косарь отработал что-то я
[01:01:02] просто вот я до созвона с командой смотрел прес говорю может еще что-то добавить они говорят: "Да подожди тут уже
[01:01:08] как борщ типа" Я говорю: "Может еще а куда доплатить сейчас сейчас будет возможность доплатить Уже VIP даже Хорошо слава
[01:01:19] богу Да хорошо Три простые три простые эффективные воронки для ежемесячной выручки и просто честно говоря просто для окнапродаж По
[01:01:30] факту если вот у меня сейчас вы ребята в чате спрашиваете: "Егор у нас запуск следующий месяц что лучше всего
[01:01:36] работает?" Вот эти три штуки Я их конечно тут не могу полностью ну как бы детально осветить но воронка мастер-класса
[01:01:44] платного из 100 которые купили мастер-класс флагман переходит от 5 до 15% Пробная недели классная работа Из из 100 человек
[01:01:53] кто купил пробную неделю 5 тире 30% выручки идёт во флагман Анкета при записи правильно проработанная со всеми там чтобы
[01:02:03] у вас было хорошая конверсия с анкеты предзаписи там где-то 10-12 пунктов должно быть Но вот эти три штуки которые
[01:02:09] имеют самую большую жизнеспособность забудьте про мини-продукты забудьте про на мой взгляд про автовебы- это то что ну прямо сложно
[01:02:17] типа чтобы там были такие конверсии Вот это то что лучше всего работает если мы говорим про фазу активного запуска
[01:02:24] А это рабочие инструменты Минус в том что ну как бы самостоятельно их сделать на текущем рынке сложно Плюс какой
[01:02:31] на продукте будет всё Как сделать окна продаж чек-лист каждого из мастер-классов с референсы самых успешных мастер-классов Миша Тимочка со
[01:02:39] мной сделал 110 млн с мастер-класса Большие мастер-классы по 100 млн Кто есть прямо презентации вам можно будет посмотреть и
[01:02:45] сделать себе А пробная неделя Всё кому нужно платный не платный как продаём 3 дня или семь У меня мягкая
[01:02:53] ниша у меня твёрдый заработок там всё будет продажи через эфир работа с УП многое другое скрипты на диагностиках какие
[01:03:00] бонусы давать полностью для продаж полностью диагности на продукте Всё что связано с продажами вам просто нужно открывать и нажимать
[01:03:07] копировать ставить да а и всё разложено Вот эти все основные элементы под разным углом даже в каких-то ваших нишах
[01:03:16] прямо могут быть примеры да
[01:03:22] у нас осталось И давайте плюс по продажам ребята Ну плюс кто кто отдил продажи Продажи реально жирные Ну типа
[01:03:31] и на уровне фишек и на уровне вот этого вот просто когда вы зайдёте на продукт всё что вам нужно
[01:03:38] будет до конца года делать с продажами если у вас нету сделаем Если есть усилим Диагностики вебы я не знаю
[01:03:45] там что там масикла Всё что есть всё что есть мы сделаем Настя потерпи вопросы в конце Сейчас не отвечаю
[01:03:52] на вопросы Сейчас рассказываю контент Это всё будет на уровне готовых решений
[01:04:01] И переходим к Иишке Подойдёт ли это всё для клуба до подписки наталья все кто на следующий день 2т месяца
[01:04:12] 3 года хотят зарабатывать в онлайне это подойдёт У меня и самые успешные клубы на продукте есть с которыми я
[01:04:18] работаю 25 млн ежемесячна выручка и просто большие проекты 450 млн по году кто делает Просто как бы заходя ко
[01:04:27] мне на продукт вы получаете как бы экологичный так сказать м чит-коды Ну чит-коды от больших кто был с кем
[01:04:36] я поработал и какие общие решения могу дать Ну просто как бы это всё очень сильная инвестиция в ваш проект
[01:04:43] Да недвижиш в Дубае Валерия Я вас прош вспоминаю с прошлого Конечно недвижись в Дубае Гараж в Брянске тоже продадим
[01:04:51] Всё нормально И решение для вашего проекта Погнали Смотрите первое что хочу сказать У меня нет задачи говорить вам что
[01:05:00] и это светлое будущее Это точно работающие технологии понятный спрос всё остальное И я не являюсь самым классным э гиком
[01:05:10] самым прошаренным чуваком в и это тоже я говорю единственный вопрос который меня интересует как и прямо сейчас может повлиять
[01:05:19] именно на деньги не просто на уровне фичи не на уровне того что он мне может в Google календарь поставить
[01:05:24] встречу Это всё хорошо и понятно Но если хочется кушать и денег и выручка нужно что прямо сейчас повлияет на
[01:05:32] деньги И желательно чтобы это можно было как можно не сложно и незапарно Вот такой у меня вопрос был Кому
[01:05:41] нравится формулировка вопроса ну как бы сразу по сути потому что про ЕИ сейчас десятки роликов на Ютубе вообще в
[01:05:47] дел Савтепа всё но очень мало что и влияет на деньги Сейчас я вам рассказываю что предлагаю вам поделюсь влияет
[01:05:54] на деньги Во-первых тут как бы одна из самых рабочих штук - это Cloud Вот как бы можете сфоткать там
[01:06:02] чек-лист как его подготовить зарегистрированно платить бла-бла-бла всё остальное Это даже не буду останавливаться А еще конечно же я не
[01:06:10] мог вас бросить Мы выложим подробную инструкцию а после эфира аа и завтра Ну как бы на уровне как это
[01:06:19] сделать чтобы вы почитали и не чувствовали себя где-то отставшим Потому что вот это чувство что я знаете когда всё
[01:06:25] что се с яишкой не хочется себя чувствовать деревенщиной хоть что-то нужно понимать применить Это тоже важно Да Ну хорошо
[01:06:32] даже если это не cloudд другие штуки Вы сейчас поймёте логику Я вам даю решение А-а клод да Всё что
[01:06:38] что я делаю первое как усилить контент через и вот эта штука может уже на 10 тире 30% именно повлиять
[01:06:46] на деньги Не на то что мы там типа крутые стали а просто на деньги в кармане На пример что
[01:06:52] можно делать первое мы можем загрузить все посты из ТГ в ваш проект за месяц либо за прошлый запуск просто
[01:06:59] загрузить как база данных Потом мы можем отдельно попросить проанализировать все топ-посты по пересылкам по реакциям комментариям Нам нужно чтобы
[01:07:08] мы поняли из предыдущих тысячи или 100 постов условно что лучше всего работало и отработало Потом мы можем задать вопрос:
[01:07:16] что хорошо сработало давай сделаем лучше То есть мы загрузили по прошлый прогрев загрузили всё самое классное что у нас
[01:07:22] заходило загрузили еще текущие смыслы и и либо текущий план и спросили: "Дай нам улучшение или гипотезы как его сделать
[01:07:31] либо улучшить" И тогда у нас получается что эта штука уже принадила всё что у нас было все лучшие посты
[01:07:39] И пусть уже там где-то может быть не на 10 из десяти но выше среднего дала гипотез особенно актуальна для
[01:07:46] всех экспертов кто такой замыльный взгляд не знает уже про что постить Она дала нам некий план на месяц И
[01:07:51] очень важно что мы все потом а посты которые в рамках дня мы будем не как с помощью чата джепятишки
[01:08:00] условно или просто отдельные Вот пост лучше Мы будем делать не в отрыве отдельного поста а мы будем делать в
[01:08:06] категории нашего плана на месяц который у нас есть И вот если это будет связка что предыдущий опыт опыт план
[01:08:14] на текущий месяц под вашу задачу под ваш проект под ваши даты и улучшение каждого из постов вот тогда плюс-минус
[01:08:22] это будет хорошо работать А то же самое можно делать с рил с карусельными постами как просто пример То есть
[01:08:29] суть вот этого слайда что уже сейчас с помощью ишки вы можете уже на 10% усилить ваш контент и это
[01:08:38] всё делегируется команды в том числе Какой есть тут большой плюс что если вы зайдёте на продукт вы эту штуку
[01:08:44] сможете ну повысить эффективность я думаю раза в два-три Как за счёт чего что вы будете теперь загружать не просто
[01:08:51] свой проект вы будете загружать ядро моих технологий базу знаний мой модуль по прогреву мои все прогревы прогревы каких-то лучших
[01:09:00] ребят То есть у вас будет иишка ну мощность не только на базе вашего проекта она по сути вссёт всё
[01:09:08] что я наработал за это время и связано с прогревом И эта штука будет у вас тупо за счёт этого
[01:09:13] эффективнее В итоге у вас может быть просто обученный и по моим работающим технологиям А и вот эта штука уже
[01:09:23] реально начинает хорошо работать Да
[01:09:31] Да спасибо Шахноза пишет Вот можете почитать отзыв Все кто думает тигору или нет я был носной группе Просто чокнитесь
[01:09:38] количество инфы Это точно соверш совершенно другой уровень Топ Спасибо Больше 50 млн Да был опыт О'кей Хорошо ребята тут
[01:09:48] понятно Плюсаните логика И все кто зайдёт вы сможете просто я вам буду разрешать делать промышленный шпионаж брать у меня
[01:09:56] загружать и мои мозги и яишко плюс будут улучшать ваш контент Дальше личные продажи диагностики переписки Тоже как мы уже
[01:10:06] сейчас можем улучшить на 10ре 30% по пунктам Собираем транскрипции записи диагностов или если мы сами делаем созвоны да кто
[01:10:15] купили ушли думать какие возражения просто записи Потом просим проанализировать диагностики эти созвоны сделать выводы на каком моменте сливаются следы
[01:10:23] какие боли а именно их там м люди говорят их берём в контент почему покупают не покупают почему из десяти
[01:10:30] сазов именно эти три зашли какие там были обязательные элементы Вот это всё короче эти вопросы можно задать Загружаем новые
[01:10:38] диагностики анализируем их Результат: на повышен повышение конверсии на созвонах плюс автоматизация анализа созвоно Вы как собственник можете получить какой-то
[01:10:47] алгоритм А вообще почему на вот этот человек на созвоне там с Андреем не купил а что как это работает
[01:10:53] на практике вот пример меня да моего проекта Диагноз менеджер провёл созвон Клод оценивает и пишет рекомендации и усиления Классно
[01:11:03] работает Вот что-то хорошо что-то плохо сразу с рекомендациями И это всё делается не в отрыве просто созвона Это всё
[01:11:13] тоже делается на базе технологий которые у меня уже есть в базе знаний Если вы заходите ко мне на продукт
[01:11:20] вы в этом процессе загружаете запись моих личных созвонов записи моих менеджеров диагности а внутри пять-шесть конкретных вещей по структуре
[01:11:28] Модуль под диагностикам модуль по дожимам И с этой штукой и с моим базой данных эффективность вот этого процесса у
[01:11:36] вас и выдача качественного результата становится выше То есть одно и то же действие тут начинает больше работать Потому что
[01:11:43] самая большая проблема когда ну Иишка делает шаблонные решения вообще отново от реальности А вот эта штука то есть одно
[01:11:50] из самых главных моих преимуществ на текущем рынке что у меня просто очень большая база тех проектов кто заходил готовых
[01:11:57] решений которые я могу аккумулировать и выдать выдавать фишками как сегодня просто готовое решение и выдавать в технологии с точки
[01:12:03] зрения и и вот эти все фишки продажи диагностики дожимы четыре этапа создания диагностов с нуля вот это всё у
[01:12:10] меня есть вы тоже сможете применить Как еще усилить трафик это для всех уже кто такой прокачанный Вот эта штука
[01:12:17] не совсем простая но она работает Как теперь еще с ишкой ну по факту одно из классных как бы если
[01:12:24] если по-простому объяснить что тут написано вот есть тема почек убраты да и в этих там почках условно 20 каких-то
[01:12:32] болей тем и всё остальное Вот мы можем попросить яичку вообще посмотреть открыть там Яндекс Workstat и посмотреть а по
[01:12:40] какому запросу чаще всего и больше всего люди ищут почки А какие из этих запросов вот мы сделали 20 креатива
[01:12:46] какие лучше зашли сравните с теми кто попал в базу то сейчас по факту Иишка еще а может усиливать контент
[01:12:53] а ой контент трафик через Ишку А да И соответственно вот у меня на ближайшем мастер-классе по внутри продукта уже
[01:13:02] по трафику мы про это тоже поговорим Это ну такая замороченная фигня извините за возражение но она реально работает На
[01:13:10] продукте конечно же есть уже готовые связки которые можно забрать и внедрить Фишки для снижения цены трафик на автовебинары какие
[01:13:17] креативы работают вот это всё Кто хочет решить один раз вопрос с трафиком а это всё будет и на уровне
[01:13:24] подрядчиков и на уровне готовых решений и на уровне того что актуально сейчас Все инструкции и промты я дам а
[01:13:31] завтра вам в канале МК То есть всё что я обещал завтра в канале будет выгружено И вот на продукте
[01:13:36] тоже покажу что я уже делаю То есть те кто зайдут прямо сейчас они уже могут получить и решение усилим
[01:13:42] ваш контент и прогрев Это часть того что я вам уже говорил То есть большинство неправильно делают анализируют каздвы смысл
[01:13:49] и всё остальное Ну то есть типа все мы думаем что мы знаем аудиторию но никто нормально не знает И
[01:13:54] это большая боль которая влияет на падение охвато на всё остальное Что вы уже можете сделать я сделал сейчас ишку
[01:14:02] То есть по факту вы сделали какие-то каздвы старые новые без разницы Выгружаем в Ишку Иишка помощник показ вам Он
[01:14:10] помогает эффективно вытащить все смыслы для контента более желания возражения И у вас появляются готовы формулировки и смысл для прогрева
[01:14:17] контента То есть вы зайдя загрузя свои каздвы даже если вы их хорошо делаете плохой без разницы у вас по
[01:14:24] у вас появится второе мнение То есть у вас по факту появится второй маркетолог который как бы может вам тоже
[01:14:31] давать качественную обратную связь Мы это будем делать самостоятельно 100% каждому нужно делать Но у нас появится условно второе мнение
[01:14:37] на то что мы делаем это тоже усиление Эта штука точно заменит уже ну большинство маркетологов цель которым накидать что-то
[01:14:44] по контенту Конечно я сильно еще работаю над и решением для закрытых продаж Это то что сейчас еще не доделано
[01:14:53] но точно доделается Это вообще у меня амбиционная цель Вот у меня задача сделать цепочку касаний диалоги после того как
[01:15:00] человек не купил То есть если он не купил сегодня вот по брату я хочу это сделать то есть сделать
[01:15:05] касание на следующих запусках на протяжении года То есть у меня у брата сейчас один человек да и моя задача
[01:15:11] чтобы условно 800 человек не купили было некой алгоритм работы яишки на протяжении по факту лучшего вообще года связи с
[01:15:18] этими людьми кто не купил чтобы они в итоге купили Это вообще амбиционная задача И если это сможет сделать Иишка
[01:15:24] потому что ни один человек не будет так делать Ни один менеджер не будет заморачиваться за чек 40.000 год общаться
[01:15:30] с человеком А яишко будет если она это сделает человек прогреется и купит И я это делаю И тем кто
[01:15:36] зайдёт как только это появится вы тоже сможете это получить Это то чем я занимаюсь То что меня а возбуждает
[01:15:43] если хотите Так ребят ну что я передохну Как вам контент сегодня по контенту всё напишите кто жив Как вам
[01:15:51] контент
[01:16:04] у меня два стакана с водой Закончилось
[01:16:11] Надо идти к тебе да 100% Как после секса выдохнуть только в конце спасибо Короче куда платить сейчас скажу Сейчас
[01:16:18] скажу Ребята смотрите
[01:16:22] Стакана было единственная вода сегодня Круто да спасибо большое Смотрите теперь давайте напишем плюс Кто хотя бы сделал хотя бы
[01:16:31] один скрин или одну заметку вот плюс один скрин один заметка Важно для статистики Четыре скрина Да Хорошо хорошо Я
[01:16:43] вас благодарен я вас поздравляю Но есть как бы одно но Есть плохая новость для вас Сейчас вы все на
[01:16:52] дофамине 1-2 дня эйфория планы: я всех порву вот это всё маркетологу скину сейчас завтра внедряем всё остальное Ваш дофами
[01:17:01] зашкаливает он просто на высоте Что дальше следующие 2 недели в голове остаётся только каша 50 инструментов собака лает ребёнок
[01:17:11] заболел всё уже всё путается У нас появляется только чувство фома что мы не успеваем потому что каждый из этих
[01:17:18] инструментов нужно правильно применить в правильной логиках в правильной последовательности Сейчас все кто чувствует дофамин в следующие 2 недели в
[01:17:25] следующие 2 недели у вас будет прямо профессиональное падение потому что потому что аэ я вам все эти фишки показываю
[01:17:32] просто понимаю что малый процент из вас реально применит Я сегодня вам дал по факту быстрые действия которые помогут дать
[01:17:40] ну реально вот твёрдо но даже если вы вообще как бы человек который первый день меня видит но эти штуки
[01:17:46] реально могут дать там плюс 30% к выручке в ближайшие 30 дней Но проблема какая это просто обезболивающая Если вы
[01:17:54] это примените сейчас в проект у вас может на чуть-чуть вы начнёте лучше как бы дышать лучше себя чувствовать Это
[01:17:59] безбольшее Но проблема что если не решите стратегические глобальные вопросы вам нужно будет это безболище пытаться искать каждый месяц Сейчас
[01:18:08] если вы что-то возьмёте через месяц ничего не поменяется Вообще ничего И вероятность еще главное что вы обезболивающе вот это
[01:18:15] внедрите правильно это по моей статистике там меньше 1% Поэтому я делаю открытые разборы Поэтому мастер-класс 990 руб Я всё
[01:18:23] открыто показываю чтобы вы поняли ну что это может реально сработать Но правильно это применить вам нужно захватить в продукт
[01:18:30] И сопровождение по факту это не про обучение ребята Вам не нужно учиться Вы все учились половина людей учится больше
[01:18:36] чем я Это практика И это по факту вот это всё не только без больше сопровождений это набор готовых решений
[01:18:43] и чит-кодов их внедрение и стратегия не только на эти 3 месяца продукта а на год вперёд Логика продукта Смотрите
[01:18:51] вместо каши получается ваш персональный трек Мы собираем вашу текущую точку сдаём анализы создаём индивидуальный трек Что именно вам из
[01:19:00] этого нужно делать что вообще не трогать вообще ни ваша ситуация ни ваша аудитория ничего Только себе хуже сделайте эту
[01:19:07] фишку Какой последователь какие даты сопровождаем руками и опираемся на базу знаний где уже разложены все инструменты с примерами Вот
[01:19:16] только представьте как это может повлиять на вашу выручку за 3 месяца Вот только часть скринов Можете прочитать даже не
[01:19:22] буду на этом останавливаться как это может уже как бы влиять на результаты сейчас Но главное это еще выправляется в
[01:19:30] систему где ни разу вот это обезболивающе Сегодня дофамин завтра опять решаем проблему А стратегическое решение вопроса стратегическая цель потому
[01:19:37] что у меня цель этого продукта на 3 месяца Я дальше про это скажу Единственное что вы дальше пошли ко
[01:19:42] мне в годовую работу Чтобы пошли в годовую работу мне нужно за 3 месяца максимально повлиять на ваши результаты Моя
[01:19:48] специфика что я масштабирую по факту чисто экспертную модель То есть моя модель - это чисто экспертная И если вы
[01:19:54] чистый эксперт который не хочет там типа что-то много снимать вот это всё с любыми охватами маленькие большие мне понятно
[01:20:01] что вам делать Есть у вас блогерская модель большая база больше трафик чем у меня Я вас поздравляю вы класс
[01:20:06] вы крутой вы точно повысите эффективность потому что у меня высокая эффективность на текущий актив на текущем рынке на текущий
[01:20:12] чек И менторство в формате сопровождения Я искренне считаю что это самый сильный продукт когда который я когда-либо делал В
[01:20:19] текущей фазе рынка я делаю вообще всё искренне в голове что есть чтобы повлиять на результаты У меня осталось только
[01:20:26] групповое формат сопровождение И после масте я думаю места заберут Что такое группа групповой формат 3 месяца обратная связь индивидуальный
[01:20:36] У каждого человека разбор с экспертом Шесть групповых а зум-сазонов миничат только 10 максимум 15 человек Материалы базы знаний всё
[01:20:47] что сегодня есть в зуме я рассказывал вы всё получаете Инфраструктура подрядчиков а доступ к материалам вообще всё Вот Саша
[01:20:56] пишет: "Я в шоке с уровня обучения рекомендую" Да это группа Что будет после того как вы зайдёте на группу
[01:21:03] смотрите еще раз по шагам разбор на входе то естьдаём анализы плюс трекинг Что именно вам делать прямо сейчас вы
[01:21:10] сразу попадаете принт денежных действий Тоже вот все материалы которые есть что прямо сейчас сделать чтобы будут деньги И вся
[01:21:17] команда вам помогает У вас есть ваши текущие проблемы и задачи головная боль Теперь с этой головной болью не только
[01:21:26] вы и ваши голова а еще две 5 10 голов которые помогает Потом стратегия на двадцать шестой год База знаний
[01:21:33] это просто до конца года все закрытые дырки которые у вас будут вопросы трафика вопросы подрядчика вопросы вообще всего посмотрел
[01:21:40] внедрил заработал Еще вы получаете по большинству ниш вы просто тупо сможете посмотреть разборы своих ниш Ну и выстраиваем главные
[01:21:48] закрытые продажи Закрытые продажи сейчас хорошо работают Это большой акцент Ежемесячная выручка до запуска место запуска любые вариации Это просто
[01:21:57] готовая технология которую вы заберёте Персональный разбор Вот чтоб давайте чтобы всем было понятно без романтики как сейчас делаются результаты
[01:22:05] Вот групповой тариф Что такое персональный разбор на входе сдача анализа Вот Настя Настя у меня все только люди я
[01:22:13] дальше скажу только те кто у меня был Час 40 с вами Настя Да делаю Как сделать выручку прямо сейчас
[01:22:19] самые приоритетные задачи потому что вы точно вот после этого веба все кто сделал больше двух заметок у вас завтра
[01:22:25] вот такая голова будет Как это сделать внедрить всё Ну всё как бы поплывёте чувство фома Я не очень но
[01:22:32] ну как бы вот это всё то что точно знаю только приоритетные задачи индивидуальный трекинг по уроком потому что вам
[01:22:38] прямо сейчас возможно вообще нужно забыть про трафик потому что у вас другие проблемы нужно другим заниматься И чтобы это
[01:22:45] нормально сказать на нормальном уровне реально нужно сдать анализы посмотреть ваш проект посмотреть что с ним происходит и сделать индивидуальный
[01:22:52] трек Только сейчас это работает Посмотреть какой-то там общий урок и общее обучение оно не работает Мм А это то
[01:23:02] как происходит персональный разбор только на входе в группу Дальше обратная связь экспертов Ребята смотрите если вы думаете что вы
[01:23:12] если вы думаете что как бы я это делаю просто так нет Единственная цель- повлиять на результаты И вся моя
[01:23:20] суть продукта если у вас не будет денег у меня не будет рыно денег потому что мой рынок не станет
[01:23:25] больше Мой рынок - это те люди которые сейчас пришли которые остались Если у вас будут деньги вы со мной
[01:23:30] продолжите Поэтому обратная связь весь продукт формируется вот так То есть прямо такая развёрнутая обратная связь Вот на сайте у
[01:23:39] тебя неправильно что-то там да подкрутить То есть это реально развёрнутая обратная связь Это не просто там какое-то обучение посмотрел
[01:23:46] сам что-то делай Очень большой акцент на сопровождение на то что инструментарно поменять э ситуацию в вашем проекте Всё что
[01:23:54] мне нужно сделать я просто понимаю что если у вас будет результат вы пойдёте дальше Если не будет мне нет
[01:23:59] смысла вообще этим заниматься База знаний всё что есть я даже не буду останавливаться ну просто один раз И все
[01:24:06] у кого есть там команды ребята это очень сильная инвестиция в команду Очень сильная инвестиция Ваши все прожекты маркетологи партнёры
[01:24:14] они очень сильно прокачиваются Доступ в самые большие успешные проекты а которые есть прямо сейчас Экскурсии в проекты Ну это
[01:24:22] всё будет вот то что вы получаете Вот Наталья спрашивает: "Какие гарантии?" Например мы заходим всё дела согласною рекоменнацию Посмотрите
[01:24:28] Наталья вы видимо недавно на меня подписаны Я вот знаете когда делал даже 200 млн за один запуск свой никогда
[01:24:36] в жизни не давал гарантии Никогда Принципиально И никогда это не буду Вы сидите на зуме полтора часа Если вам
[01:24:44] не хватило то что я вам дал за 990 руб и вы ну не хватило твёрдых аргументов как я могу
[01:24:49] повлиять то значит вам не нужно потому что мы с вами не сработаемся Я трачу очень много времени на продукт
[01:24:55] команда тратит И всем кому нужны гарантии есть другие продукты на рынке можете идти к ним Я никогда в жизни
[01:25:01] не даю гарантии Я даю твёрдые понятные аргументы на вопрос: а как и почему у вас должна вырасти выручка кроме
[01:25:09] того чтобы поставить свечку и то что вы красивые а я даю очень твёрдые понятные инструменты и вероятности Я сильно
[01:25:19] повышаю вероятность что у вас будет выручка но не даю гарантию У нас уже конечно большое количество людей у меня
[01:25:25] заполняемость уже продукта больше там 80% под 90 У нас остались две мини-группы Для всех кто кстати маленький вот если
[01:25:33] вы очень хотите но прямо маленький 100 подписчиков я там впервые сделал вообще первую ступень и вы сможете её пройти
[01:25:40] Вы можете в личку написать первую ступень узнать про неё По факту вы сейчас можете зайти чтобы не ждать там
[01:25:44] следующий поток и заходя потом в следующий раз на основый формат а метод сопром вы доплатите разницу Просто отдельно а
[01:25:52] отдельно можете да отдельно можете про это узнать Почему именно сейчас ребята почему именно сейчас короче кто уже хочет давайте
[01:26:00] не буду останавливаться Кто хочет забрать последние там два-четыре места у нас ссылку в чат сейчас скинем Выносите бронь 10.000
[01:26:08] ребята Бронь 10.000 руб И она возвратная если вы передумаете Мне точно не нужно ваши 1.000 руб за мастер-класс или
[01:26:14] 10.000 руб Вы просто забронируете себе место Просто забронируйте себе место и конечно же вы получите сильные бонусы Первые 20
[01:26:22] человек внимание магия офера жирный офер Кто бронирует место а все цены все подробности только после брони Команда расскажет можете
[01:26:33] даже ничего не спрашивать Скину видос про продукт у вас будет вся конкретика Ваша задача сейчас забронировать вы ничего не
[01:26:38] теряете 10.000 руб бронь Передумайте бронь верну Вообще по первому слову мне она не нужна Но те кто забронирует и
[01:26:45] оплатит жирный бонус просто жирнючий Личный совет тирами миниразбор от меня Либо голосом либо текстом Первые 20 человек кто успевает
[01:26:54] внести бронь и полную оплату потом да там сегодня завтра послезавтра а вы сможете написать свой вопрос который у вас
[01:27:01] горит беспокоит стратегию на месяц на год без разницы что там 20 человек я вам либо текстом либо голосом смогу
[01:27:08] на ответить Это даже на крупповом тарифе и даже на первую ступень Мне нужно просто первые 20 человек Ваша задача
[01:27:15] сейчас просто забронировать дорогая Ольга и все остальные с точки зрения стоимость вопроса доступа базы знаний ээ всё после брони
[01:27:25] или завтрам расскажу или команда Сейчас я еще доделаю дорасскажу презу расскажу про прекрасную группу И мой совет Ольга вам
[01:27:34] внести бронь Всё что вам нужно сейчас - это внести бронь Внести бронь Всё Тогда вы уже как минимум гарантируете
[01:27:42] что вы можете потому что лично тарифа который вырос в цене на 20% даже больше там уже передос у меня
[01:27:49] был людей Ну как бы и раскупили с группой будет то же самое То есть когда после мастер-класса я сделал
[01:27:55] финальный призыв в ТГ в инсте ребята последние места по повышенной цене Сейчас кто заходит с мастер-класса еще сможет зафиксировать
[01:28:03] его тоже за заберут Осталось 20 24 места по факту на две мини-группы Всё
[01:28:12] Классная схема веб Спасибо Вынесла Даша поздравляю
[01:28:23] Наталья я хочу понимать на какую сумму мы в итоге Смотрите Наталья тогда вам не надо оставлять бронь Всё нормально
[01:28:28] О ну как бы 24 места мы заберём для тех кому ну как бы не надо ничего Я сказал что
[01:28:36] вы можете вот тем кому принципиально что-то узнать без проблем вы можете мне написать в личку я вам и так
[01:28:42] скину видос про продукт Но сейчас те кто готов бронь - это уже гарантия результатов ой результатов цены и бонуса
[01:28:51] Давайте продолжим Егор круто точно так же хочется вовлекать людей Спасибо Наталья Вы знаете я сейчас говоря про этот продукт
[01:28:59] и бронь поздравляю любовь Кто внёс бронь напишите я вас поздравлю Смотрите Я абсолютно искренне говорю что осталось две группы
[01:29:08] и мы будем влиять на вас 3 месяца В этом мастер-классе я показал не знаю сколько там 15 вещей которые
[01:29:13] твёрдо вообще уже могут повлиять На продукте будет больше Это самая адекватная как бы самая адекватная штука в моём понимании
[01:29:21] как можно а как можно ну в текущем рынке в текущем рынке расти И самое главное хватит учиться ребята хватит
[01:29:31] учиться Реально большинство из вас прошло курсов больше чем я М мой продукт - это практика Мы будем там работать
[01:29:38] и внедрять Запись мы выложим завтра А текущего то есть хватит учиться ребят пора действовать Рынок вниз Я показал первый
[01:29:46] слайд график Это факт Мы должны понимать почему если рынок идёт вниз мы не должны идти вниз Моя глобальная цель
[01:29:56] этого продукта на текущий момент чтобы вы выросли и пошли ко мне дальше Этот ступень первая ступень эти 3 месяца
[01:30:03] это моя попытка всеми способами из всех орудий со всеми ну типа головами повлиять на вас чтобы вы потом пошли
[01:30:08] дальше потому что это моя сейчас основная бизнес-модель чтобы вы продолжили Чтобы вы продолжили мне нужно чтобы у вас были
[01:30:15] результаты Если мне нужно чтобы у ваши были результаты я так конструирую продукт И по факту как бы вот Света
[01:30:23] заходила вообще там с минимальным результатом У неё было там 3-4.000 подписчиков на минимальный тариф который даже тогда был без
[01:30:31] обратной связи Сейчас у меня все тарифы с обратной связью и потом пошла дальше работать У меня много кейсов я
[01:30:37] даже не буду все пересчитать Нише репетиторства на минимальном тарифе просто на минимально 45 млн А он записывал отзыв Камиль
[01:30:46] уже покупал дорогое обучение обжёгся больше там не доверял Никому тоже понимаю но минимальный тариф вот просто минимальный тариф вот
[01:30:54] тупо который еще разбивается на три платежа На три платежа Ну как бы просто я не понимаю вот искренне понимаю
[01:31:05] как что еще нужно чтобы был результат Вот честно не понимаю Недвижимость есть кейса Валерия Недвижимость есть кейс Да давайте
[01:31:15] топ вопрос который сейчас есть общий и потом на ваши поотвечаю А когда следующий поток либо в конце года но
[01:31:24] это через там 5 месяцев либо уже в следующем но честно не ждите Сейчас все есть решение чтобы не ждать
[01:31:30] от группы последние 20 мест там 24 да до первой ступени забронировал Евгений поздравляю Поздравляю Кто еще забронировал пишите поздравлю
[01:31:43] Всё что нужно бронь После брони м к концу может уже инфобизнес не будет да многие проекты к сожалению ну
[01:31:51] через 5 месяцев может быть не в таком состоянии как бы похуже состоянии поэтому нужности бронь Поздравляю Да Егор если
[01:31:57] посмотреть не смогу придётся выехать по работе то возврат возможен А Егор если не зайду ничего посмотреть будет Напиши напиши
[01:32:04] команда не тебе расскажут Но как бы просто как можно за 3 месяца ничего не посмотреть вот это не понимаю
[01:32:12] Короче ребята смотрите не ждите следующий поток У меня программа адаптируена под любую нагрузку Четыре ребёнка у прекрасных женщин которые
[01:32:21] ко мне заходят было и нормально делают результаты Одновременно вы можете работать там и как бы X количество времени часов
[01:32:28] в день и можно сильно больше Когда старт Анна спасибо за вопрос Старт у нас на следующий неделе Есть у
[01:32:34] вас странная ниша условно да какието типа вот подологи завтра мы будем разбирать тоже там рекорды получилось Это всё подходит
[01:32:41] Старт у нас на следующей неделе Старт на следующей неделе То есть у меня сделано так что даже на минимальном
[01:32:48] тарифе есть вся вот эта выборка А выборка там ссылку на бронь технологии что я даю да можно ссылку набрать
[01:32:58] Давайте ребята поотвечаю ваши у меня Всё увидимся завтра Еще готов поотвечать на ваши вопросы Искренне рекомендую Хватит учиться пора
[01:33:06] действовать Несите бронь зафиксируйте лучшие условия потому что цена точно на остаток мест а вырастет после марсекласса когда я ну
[01:33:13] я всегда делаю справедливые окна Лично работа я и говорил что цена вырастет и места закончатся Цена выросла и места
[01:33:19] закончились Группа будет то же самое
[01:33:27] Запись будет Запись будет Ниша клубника в шоколаде богатая Вкусная точно Владимир Да Если вы есть вопросы важный тоже слайд
[01:33:41] Если просто остались вопросы вы можете написать мне в личку продукт Я вам пришлю видос про продукт тот самый на
[01:33:47] 15 минут или 17 Там будет мм рассказано про все тарифы сможете посмотреть тоже можете мне написать продукт после эфира
[01:33:55] я вам скину у вас будет понимание Те кто уже готов хочет сорвать лучшие условия я просто не вижу тут
[01:34:01] как бы вообще какой риск То есть бронь ну передумайте верну У меня есть шутка что вы сможете перепродать через
[01:34:07] 2 дня заработав потому что цена вырастет Это справедливо
[01:34:16] Кто купил VIP здесь у нас броньавтоматом Да нет конечно VIP это 3.000 руб и с разбором Но если вы
[01:34:24] хотите внести бронь но я могу эти 3.000 зачесть Вы же в VIP если в этом вопрос то могу Да
[01:34:32] Но сначала несите бровь лучше потом 3.000 зачту Что просто смотрите если вы будете типа тридцатым на бронь то у
[01:34:39] вас уже точно не будет вот этих все бонусов Это будет обидно Лучше внести сейчас Если два проекта в работе
[01:34:45] по обоим проектам разбора будет обратная связь Да Лиля Да да да Да блин куда вносить бронь вот смотрите вот
[01:34:51] кидает команда Егора Пырикова Последние места на программе Вот ссылка Открывайте вносите бронь 10.000 руб Маленький вы большой а сомневайтесь
[01:35:00] не сомневайтесь Ну как бы выносите бронь Худшее что вас ждёт Завтра как бы верну всё и остаток мест Ну
[01:35:09] типа разберём Сколько людей в группе 10 тире 12
[01:35:14] Как понять успел войти в 20 или нет дерзкий инфобиз Не знаю потом после брони вам напишут: Ну у нас
[01:35:20] есть тайминги по по платам успели вы или нет
[01:35:28] Так
[01:35:31] а 3 месяца работы в продукте Класс А если не сезон сможем конечно ниши английские А у меня куча просто
[01:35:38] сейчас проекта по английскому А всё что не сезон сможем сделать работу по базе закрытые продажи подготовить контент потому что
[01:35:45] когда у вас не сезон у вас сезон всё равно скоро Не сезон - это отличная возможность в хорошем темпе
[01:35:51] не умирая без сверхнагрузок подготовить проект к сезону и сделать уже промежуточную выручку В твою нишу продюсирование можно заходить если
[01:36:00] она просела на 80% По твоим словам Дима хороший вопрос Если ты проходишь какой-то из моих продуктов я считаю что
[01:36:07] можно Ну потому что ты просто актуальный эксперт да в текущем рынке сложном но ты как продюсер аа сможешь помогать
[01:36:14] другим экспертам потому что самостоятельно экспертам ну очень тяжело сейчас вот это всё вывозить ПВБ есть разборы в продукте Да
[01:36:22] у меня есть школа ПВБ Егор если я не смогу пройти программу перенести деньги на следующий поток Да
[01:36:34] только помогать себя не не рекомендуеш Дима у меня есть отдельный вообще трек для продюсеров Конечно продюсерам нужно себя хотя
[01:36:40] бы два раз в год запускать И у меня для продюсеров есть и модули как найти экспертов и как себя
[01:36:45] запустить И просто всем продюсерам даже на первой ступени кто зайдут начинающие а ну как бы я просто уверен что
[01:36:53] экспертиза станет в разы выше чем сейчас На слайде было лин магнит давать через аккаунт эксперта чтобы открылся диалог клинмагнит
[01:36:59] давать после веба или до веба и при регистрации на веб и во время веба и после можно все варианты
[01:37:07] Как посмотреть сбор школы пвб решить подходит или нет никак Бронь внесёшь можно могу дать разбор просто так Ну часть
[01:37:14] продукта я не буду отдавать после брони Можем поговорим Несла броня Аня поздравляю
[01:37:23] А Егор вопрос очень тонкий наваже Крякнул комп конкретно диск на котором 300 записей моего продукта То есть по сути
[01:37:30] начинаем с нуля Получится запуститься с нуля Ну а почему нет получится Не вижу тут проблем
[01:37:44] Очень верно сказали что в современных реалиях нужно заводить много диалогов под разными предлогами Тогда меньше будет НДЗ Вопрос в
[01:37:50] связи с этим Как убедить отдел продаж что это нужно а такие диалогии квалифицируются как целевой лид или подругому цифровыется
[01:37:58] на второй вопрос не буду отвечать потому что это ну как бы инструментальный ответ У меня на продукте он развёрнут
[01:38:03] Как отдел продаж отдел продаж нужно объяснить ребята Если вы хотите есть и зарабатывать то холодную вы не не продадите
[01:38:10] Вот эту если штуку вы будете делать то у вас у самих будет больше денег То есть если это не
[01:38:15] заинтересован отдел продаж ну можно с ними не работать Если нормально объяснить что это действие им же даст больше денег
[01:38:21] и допустим какую-то сумму за них доплачивать просто за то что они доводят до веба может быть за диалог 100
[01:38:27] руб 200 300 ну разные могут быть цены то аэ ну как бы это будет работать
[01:38:35] Я продюсер сейчас нет проекта э который хочу развивать именно в рамках Мне подходит программа Яна смотри тут подходит если
[01:38:42] ты хочешь расти я уверен что ты за Диана как продюсер станешь экспертнее у тебя вообще будет ну маленький но
[01:38:49] приятный повод что ты была у меня на обучении и ну многие эксперты будут лояльны с точки зрения партнёрства Ты
[01:38:54] получишь модули актуальные по поиску эксперта и самое главное ты как продюсер станешь сильнее То есть вопрос хорошего партнёрства для
[01:39:02] продюсера - это вопрос хороших навыков Пройдя продукт у тебя они будут ну сильны
[01:39:10] Марина прослушай блин всю презентацию про продукт Марина бронь несла ты молодец это лучше Егор спасибо большое МК Твой настрой
[01:39:16] терпение безумно мотивация Очень круто Катя спасибо большое Оплатила Спасибо за подробное пояснение Ольга поздравляю Егор с самим продуктом работаешь
[01:39:25] мне перед трафиком надо упакувать Смысл передать новичок а Анна Анна не знаю как правильно Анна наверное да У меня
[01:39:31] модуль по продукту упаковки как вот это всё делать есть И я еще буду новую часть инфу снимать Да можно
[01:39:37] бронь и вся оставшиеся У кого есть вопросы лучше связка внесите бронь зададите вопросы ребятам из команды Всё в худшем
[01:39:45] случае я вам завтра эту бронь верну Мне не нужно В лучшем случае вы получите бонусы и лучшие условия
[01:39:53] Так по поводу эксперта А Лиля по поводу эксперта нужно будет уточнить Это только крайние варианты У меня все сильные
[01:40:01] проработаны и их осталось всего условно два Ну то есть у тебя сейчас вопрос не то что понравится а успеешь
[01:40:06] ли ты в группу наверное я бы так сказал
[01:40:11] Но там все сильно очень ребята Ты после брони ты можешь спросить кто у меня будет тебе расскажут Вот так
[01:40:16] вот правильно конструкцию поставить
[01:40:21] Иван да После видео про продукт ээ команда расскажет пациент и всё остальное
[01:40:28] Да
[01:40:37] Так ребятки я думаю что 5 минут буду заканчивать Скажите скажите вообще вот что больше всего вам понравилось в вебе
[01:40:45] может какая-то фишка может просто структуру моей презы как я хорошо подвёл к продажам классно экологично Вот просто дай тебе
[01:40:52] обратно сять мне будет приятно Или вообще всё Вот Да Аня пишет: "Всё супер." Даша пишет: "Только у меня а
[01:40:58] стартовая мм стартовая а группа было ноль проиграющих постов Чёрная пятница" прошлого запуска Сделали по большей части знал о них
[01:41:07] да бесплатный материал Даша спасибо Как ты продаёшь да
[01:41:20] запись будет Настя каждый уважающий человек спрашивает про запись Конечно бы хочешь 1.000 заплатили
[01:41:29] Очень круто Лучший мужчина Елена Спасибо вы мне нравитесь
[01:41:41] Да Да Хорошо ребята я думаю что будем в финале Спасибо вам за эти два проведённых часа Все кто внёс
[01:41:48] бронь я вас уже поздравляю Те кто хочет какие-то вопросы остались пообщаться с командой всё остальное вот QR-код можете написать
[01:41:56] мне я вас переведу на команду А мы увидимся завтра Мы не заканчиваем вы же 1.000 заплатили Мы еще увидимся
[01:42:03] завтра аа на втором дне там будет и контент и разборы Будет прожарка Буду вам благодарен если вы мне напишите
[01:42:12] просто в директ личное сообщение куда-нибудь Вашу обратную свять по эфиру я тоже смогу выложить А в канал везде А
[01:42:18] искренне всем рекомендую сейчас заходи на продукт Последнее окно возможности Есть все решения Работаем сразу Осталось две мини-группы Всё ребята
[01:42:27] всем спасибо Увидимся завтра в 18:00 по Москве Всем пока
